营运部发【2024】162号                     签发人：谭莉杨
薇诺娜8月“司庆”促销活动方案
一：活动时间：2024.8.16--2024.8.25
二：活动门店：所有直营门店

三：活动内容：

品种明细及奖励政策：见附件

门店任务：总任务23万。具体任务分配明细、晒单奖励明细见附件。
操作流程：

预售阶段：8.12-8.15  门店预售后不下账，做好登记

销售考核阶段：8.16-8.25（拉通考核）
1）、零售额达到5000元且完成任务门店：奖励300元现金+1000元中样物料奖励
2）、零售额达到3000元且完成任务门店：奖励150元现金+500元中样物料奖励
3、片区主管奖励：8.16-8.25

 公司总任务23万完成，片区主管奖励价值1000元中样物料奖励。
4、奖金发放：

晒单奖励：“医美爆量群”厂家每日发放。

任务奖励：任务奖励活动结束后核算发放。

片区主管奖励：活动结束后核算发放。

5、特护霜下账特殊要求：
1、消费者活动：3支原装5折（收402元，预售，做好销售金额登记）
2、下账时间：8.16-8.25

3、下账方式：门店按“买1大送15g小防晒*3”下账，每笔下2支特护霜原装送6支15g小防晒，系统自动识别折扣及赠品。

下账金额与消费者活动金额一致（特护霜下账必须按此下账，下错或未弹赠品的门店不予核销）。

活动结束后，后台根据门店特护霜及防晒赠品同时下账数量（一个销售单2瓶特护+6个小防晒赠品），核销特护霜原品帐1个。

七、厂家支持：活动期间，厂家支持12家门店进行外场活动。
八、宣传执行内容：

1、货架陈列展示，书写活动爆炸卡宣传活动内容。
具体陈列模版见下发内容。

2、门店陈列宣传照片于8月11日完成并上传钉钉群，片长逐店检核并通报（未按时执行门店上交成长金20元/家）。
3、厂家场外活动安排支持：不少于10家店   
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