营运部发【2023】176号                      签发人：刘晓清
关于肌苷口服液、生发片活动方案

活动时间：10月1日-12月31日（92天）
活动内容：
	货品ID
	品名
	规格
	零售价
	活动内容
	活动后毛利率
	活动任务

	201676
	肌苷口服溶液
	6支
	23
	买3得4
买10得15
	54.2%/48.48%
	12000

	253843
	生发片
	90片*2瓶
	198
	买2得3
	50%
	1200


激励政策：

任务分解到个人，活动结束后奖励统一造发：
	品名
	       店员奖励
	门店未达成处罚

	肌酐口服溶液
	1元
	按差异数量1元/瓶

	生发片
	5元
	


片区奖励处罚：
 片区未完成任务，奖励绩效分5分。

 未完成任务，扣除绩效分3分。
四、执行内容：

	执行流程
	执行时间
	落实人

	1、朋友圈预热
	10月10日—10月11日

提前2天，每天一条，全员转发
	营运部/厂家

	2、建钉钉群任务跟进
	任务分配员工个人头上（6个月内实习生、试用期员工不分配任务，但销售可进行晒单领奖励，其余人员按系数分解任务，交片长汇总10月13日前传营运部）。
	店长/片长

	3、建钉钉群晒单奖励发放
	活动结束后统一造发
	厂家/员工

	检核 
	（1）店长于10月10日前进行活动政策及任务指标分解传达，全员清楚（上一休一的电话、文字沟通员工回复）。
	门店

	
	（2）营运部发布存健康考试。
	营运部

	
	（3）活动期间收银台换购人人宣传，片长交叉抽检，营运部每日通报。
	营运部

	
	（4）10月12日营运部抽检员工活动知晓情况，人人清楚活动及奖励政策。
	营运部


五、宣传执行检核：

1、货架陈列展示，书写活动爆炸卡宣传活动内容，具体陈列模版见后续下发内容。
2、门店陈列宣传照片于10月15日完成并上传钉钉群，片长逐店检核并通报（未按时执行门店上交成长金20元/家）。
3、各员工当日个人销售报表中爆量品种当日销售数量、累积销售数量，各片长每天进行门店销售跟进通报。

4、厂家爆量活动门店安排：当周不少于3家。

六、品种卖点：

1、肌酐口服液：

1）、熬夜容易导致肝火旺，肝火旺容易耗损肝脏营养，从而引发口干口苦，眼睛干涩疲劳模糊等问题，熬夜伤肝用肌苷，清肝明目又养肝。

2）、经常吃药，药物通过肝脏代谢解毒，肝脏一旦缺乏营养，解毒能力下降，肝主目，就会引发眼睛模糊，疲劳等问题，肌苷促进肝脏代谢减轻药物带给肝脏的压力。

3)、购买眼药水，肝开窍于目，多数眼睛问题来自于肝脏，肝火旺肝胆湿热都会引起眼睛问题。肌苷改善眼周血液循环，促代谢去肝火。

4)、经常喝酒，肝脏是唯一分解酒精的脏器，经常喝酒加重肝脏负担，耗损肝脏营养，引发肝胆湿热，酒精肝等问题。肌苷促进酒精代谢，修复肝损伤，预防脂肪肝。

5)、重点：转氨酶升高，肝细胞受损。肝炎，肝脏缺乏营养无法抵御病毒入侵。首先需要增加肝脏营养，补充肌苷是关键。

2、生发片：

掉发？早白？斑秃？发质差？熬夜？睡眠不好？疲劳‬‬？

生发片用于治疗肝肾、血气‬‬亏虚导致的脱发，遗传性脱发，头发稀疏，激素‬‬紊乱脱发。有效率96.48％，5周长出新头发。肝、肾、气血同补。全面针对头发问题。
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