如何做好一名值班店长
1、熟悉并能熟练的操作英克系统的每一个工作程序。
2、以空杯的心态努力学习专业知识，利用空闲时间多给自己充电，只有过程的专业知识才能赢的顾客的信赖。
3、协作店长完成各项工作，服从安排，店长不在“家”，主动承担门店责任。
4、了解同事的优点，发挥其特长，取长补短，互相学习，交流销售技巧，提高门店销售。
5、针对慢病顾客多主动回访，提醒坚持服药，监测血糖血压，建立清情关系，尽量满足顾客需求，加强保健品及中药粉剂的宣传，促进器械产品及保健品的销售。
6、多观察周边门店，对比价格，保证商品的竞争优势（做好陈列，利用pop，台卡，海报吸引顾客眼球）。
7、对店内无顾客时间，打扫卫生，保持整洁干净，清理效期品种，提前销售效期品种，对效期品种做到人人心中有数，力争不赔少赔，减少个人及公司损失。
三强西路任红艳
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她就是我的同事一一萍，用自己无私的爱奉献给进店的每一位同事、患者，用她最温柔最善良的爱来为每位患者排忧解难，我庆幸在太极大药房遇到了这样一位同事，让我们感谢这位年轻漂亮的美女，愿她快乐幸福！
