1.发现门店同事的长处    

张丹：门店店长，平时做事认真能积极的完成公司交代的事情和门店任务的分配，对待顾客态度亲切友好。有一天，有一位顾客进店购药买藿香正气口服液，张丹上前介绍有五支装和十只装的，您需要哪种呢？顾客说都是哪种价位？张丹说有五支装9.9元的，十只装19.8元的，十只装买三盒可以送一支9元的风油精，还是很划算的，顾客说那你们的板蓝根颗粒哪些怎么卖的？张丹说太极桐君阁的复方板蓝根颗粒卖29元一袋还有其他厂家的12.5元一袋的也有，顾客看看说有点贵，还有没有更便宜的，张丹说没有了，你可以拿12.5元的那个是最便宜的，顾客看了好一会最后决定买一袋12.5元的板蓝根颗粒。张丹的耐心真的很好顾客前前后后看了二十多分钟最后才卖了药。

张丹平时做事也很认真，做会员特价也是早早的就录入系统了。平时卫生打扫也是很积极的完成每日清扫任务。
