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2021年门店团购奖励、任务及铺货要求
各门店：

     每年4-8月时门店团购旺季，团购销售补充可以让夏季销售淡季不淡。各门店要变坐商为行商，积极走出去，行动起来，联系亲戚朋友开展团购业务，为门店夏季销售助力。
一、发展团购目标单位

 1、出租车公司和公交系统

 2、工地   

 3、物管公司  

4、建筑单位

 5、工厂、厂矿  

6、企事业单位

7、街道办及各种企事业单位
8. 高速公路
二、考核制度：

（一）、考核时间：4月 1日-8月31日

（二）、团购报价：

1、夏季团购品种报价请参考团购目录的中的价格，此价格是公司的最低价，请门店在报价时不要直接报出最低价，如价格需低于此价格的需向营运部申报。

2、藿香团购价格按以下标准执行：

（1）藿香十支装团购价格：

       团购数量1件（70盒），团购单盒价格16.9元  

       团购数量2件以上含2件，团购单盒价格15.5元

       团购数量大于等于350盒（5件），团购价不得低于14.5元； 

团购数量大于20件，视情况报营运部处理。

 （2）藿香五支装团购价格：
1件---4件团购价不得低于8.5元；

       团购数量≥600盒（5件），团购价不得低于7.6元；

20件以上，根据购买情况有适当优惠，报给营运部单独处理。

5只装只享受毛利段提成

      3、团购目录外的其他品种报价请向营运部申报。

、藿香奖励造发流程

根据每月每店藿香任务定奖励原则（藿香10支装）
完成任务每盒奖励1元/盒

完成超额任务20%，超额部分奖励1.2元/盒

未完成任务奖励0.8元/盒
团购价格低于14.5元享受减半奖励

小藿香奖励随该品种毛利段造发。

举例证明：科华店大藿香任务200盒，实际销售大藿香210盒，增加10盒，10盒奖励为10*1.2=120+200*1=320元
（四）、注意事项：

原则上所有的团购均随货配送到店，尽量顾客自提。如有需求单独配送或包装的须向公司申报，如产生额外配送及包装费用，门店在申报奖励时需扣除配送及包装费用部分后核算。

三、执行要求

1、两件以上藿香都需要做团购维护登记（以免门店生成过多要货计划，登记后系统就会自动排除），门店必须要在销售后在系统内做好团购维护的系统登记。如未登记，营运部考核时要扣除部分奖励10%（团购登记：401103）

2、门店的团购目录只供内部参考，有顾客需要时请不要将考核价给顾客，请门店自行处理一下，如有问题请联系片区主管或者营运部。

3、宣传物料：团购手册、团购海报将随后下发。

门店团购铺货要求的通知

各片区及门店：

1/门店在承接团购订单前应向采购部确认货源（尤其是公司仓库无货或数量不足的品种）；

2/门店承接团购订单时需收取顾客不低于团购总金额20%的押金，并留取顾客信息，确认最终交货时间；

3/在钉钉内提交团购申请，通过后抄送给代玲（并电话告知）

4/门店不得利用团购蓄意囤货，营运部将在团购交货后两个工作日内核实门店是否下账处理，若门店虚假报送或因顾客未交定金造成退单，则对门店按团购金额的20%处罚，铺货库存由门店自行解决。

5/若收取顾客定金后顾客退单，则定金作为门店长款上交公司，不予退还。铺货库存由公司协调解决。
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