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中山中智茯苓、西洋参破壁认购活动方案
  一、活动目的：为共同提升中山中智茯苓、西洋参破壁系列在我司门店销量
	序号
	货品ID
	货品名称
	规格
	零售价
	活动
	功能主治

	1
	131813
	茯苓破壁饮片
	2g*20袋
	98
	+48元换购
	利水渗湿，健脾宁心

	2
	124631
	西洋参破壁饮片
	1g*20袋
	188
	单罐8折
	补气养阴，清热生津


2、 活动产品：
三、活动门店：四川太极大药房连锁有限公司直营店
四、活动时间：8.1-8.31号
五：活动方式：认购（具体认购任务见附表）
六、奖励政策
1、认购奖励政策
	序号
	货品ID
	货品名称
	规格
	1档奖励
	2档奖励
	3档奖励

	1
	131813
	茯苓破壁饮片
	2g*20袋
	2元/罐
	4元/罐
	6元/罐

	2
	124631
	西洋参破壁饮片
	1g*20袋
	6元/罐
	8元/罐
	10元/罐


2、认购奖励规则 
①门店实际销售≤2档，均按1档进行奖励
②门店实际销售达到2档未达到3档按2档奖励
③门店实际销售≥3档，按3档奖励
注：茯苓破壁、西洋参破壁认购活动期间原有的销售奖励提成不变
   3、认购方式：门店采用认购的方式,今日内在营运战区（钉钉）群内上报认购盒数，片区主管收集各片区门店认购盒数，按附表格式汇总后发营运部邮箱。
在群内上报方式，如：旗舰店认购茯苓破壁3档，认购数量10盒，认购奖励60元。认购西洋参破壁3档，认购数量10盒，认购奖励100元
  4、奖励发放方式：营运部根据门店反馈的认购档次，核算出预防奖励，在钉钉群内将门店认购奖励预发至各片长，（由片长将奖励发至各店，各店长每日根据门店实际销量，在片区群内将奖励发至对应销售人员)
   5、活动结束后，营运部根据门店实际销售核算，完成哪一档享受哪一档奖励，多退少补。
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