阿胶分享案例

[bookmark: _GoBack]双十一活动期间，门店通过朋友圈的宣传，顾客看到阿胶有活动，在微信上询问阿胶价格是否要比平时便宜些，顾客之前在国庆期间和朋友一起买的阿胶吃完了，准备再购买一些阿胶。通过交流并告诉顾客秋冬季节是女性滋补气血的好季节，还能加一些玫瑰美容养颜，或者西洋参提气降燥，免费加工，制成固元膏，一天一片，随身携带。而且双十一的活动买一送一比平时还要便宜将近两百块，优惠力度比平时都要大，活动时间仅限三天，顾客毫不犹豫的订购了两盒。

