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[bookmark: _GoBack]“8月爱在七夕”活动方案
【活动时间】：2018年8月17日 — 8月20日（共3天）
【参与门店】：96家（详见附表1）  
【活动主题】：爱在七夕  满60返20元代金券  
【活动内容】： 
活动一：会员专享   
1、 新办会员，首次消费满18元立减6元现金（每个新会员限抵扣1次）。
2、 会员消费满49元，加9.9元换购1瓶养生堂B族维生素30片（数量为止，换完为止）。
活动二：约“惠”七夕 
1、 成药满60元返20元代金券，满100元返40元代金券，满200元返80元代金券，
满300元返120元、满400返160元、满500返200元。（最高返200元）
注：（1）部分商品不参与返券、不参与用券（详见附表2）。
（2） 代金券在活动期间使用，过期作废，特价不参与，不再同时享受门店其它活动。
活动三：品类活动
1、 大保健品：一件7.9折、买2得3（得原装或低价）。
2、 化妆品：薇姿、理肤泉、雅漾、京润珍珠、百雀羚：任选2件8.5折。
3、 中药：
（1） 中药袋装、罐装：一件8.5折，买2得3（得原装或低价）。
（2） 中药饮片：9.5折。
（3） 中药贵细：参与返券活动。
4、 医疗器械：8.5折。

活动四：单品活动（详见附表3）
1、 七夕甜蜜献礼：
（1）避孕系列：避孕套、避孕药
（2）面部护理：祛痘、面膜
（3）养颜悦色：
2、 季末清仓，1元起：
（1）1元秒杀：
  （2）10元抢购：
  （3）30元任选2样、50元任选4样：
3、 会员超值换购：
（1） 会员换购：
（2） 慢病疗程用药：
【活动费用预算】
详见公文呈报！
【活动宣传方式】
一、整体形象打造 （详见后续安排）
[bookmark: OLE_LINK6]1、公司统一配送所需物料。
2、公司统一录制活动语音。
3、按公司下发陈列样版打造。
4、有场地门店的厂家安排。
二、活动宣传要求：
1、活动期间请对所有顾客进行宣传活动内容。
2、收银台一句话服务，引导顾客参与活动。
3、各店店长需提前1天对门店员工进行活动前期培训，保证每位员工都清楚、明白活动内容，并将培训情况反馈至各片区微信群，营运部活动前1天将随机抽查，如抽查到不合格，将对当事人罚款10元/人，店长负连带责任，罚款5元/人。
[bookmark: OLE_LINK7]4、活动的相关店内装饰必须在活动前一天做完，活动当天将活动现场开展的照片发到营运部微信群（人流较多时），照片共发送4张（店外整体效果图、店内整体氛围图、季末清仓专区、浪漫七夕专区、货架上对应活动品种的宣传），如未按时上传照片，将对店长处20元罚款，片长负同等责任，罚款20元。
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