营运部发【2018】112号                   签发人：李坚                   

                   “新店同庆”活动方案

【活动时间】：2018年6月30日—7月1日（共2天）

【参与门店】：30家（见附表1）  
【活动主题】：新店同庆  

【活动内容】：

前15家门店
活动一：新店同庆 会员到店得好礼
新办会员卡，会员到店送8元代金券1张。

（1）8元代金券使用规则：使用时间：一个月内有效，过期作废。

 此券全场通用，特价、单品不参与此活动，撕毁无效。

活动二：幸运大抽奖

全场消费满18元参与幸运抽大奖，百分百得奖，最高抽1次。

奖项设置：

一等奖： 200元储值卡  

二等奖： 汤臣倍健蛋白粉150g  1听 

三等奖： 太极水1件（12罐）   

幸运奖： 抽纸1包  或  金银花露（163617或172547）1瓶 

注： 金银花露（163617或172547）在零售前台优惠成0.01下账。

     汤臣倍健蛋白粉150g在片区内门店自行调拨（门店务必支持）。
活动三：新店同庆  

满30送10元、满50元送20元、满100送50元、最高送10套（器械、贵细不参与）。

套餐券使用规则：
  《10元全场通用券》：使用时间：2018年6月30—7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

《10元全场通用券》：使用时间：2018年6月30—7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

《20元全场通用券》：使用时间：2018年6月30—7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

《10元全场通用券》：使用时间：2018年7月2—7月15日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。
后15家门店15家门店

活动一：新店同庆 会员到店得好礼
新办会员卡，会员到店送6元代金券1张。

（1  ）6元代金券使用规则：

     使用时间：一个月内有效，过期作废。

 此券全场通用，特价、单品不参与此活动，撕毁无效。

活动二：幸运大抽奖

1、全场消费满50元参与幸运抽大奖，百分百得奖，最高抽2次。

2、奖项设置：

一等奖： 200元储值卡  

二等奖： 汤臣倍健蛋白粉150g  1听 

三等奖： 太极水1件（12罐）   

幸运奖： 抽纸1包  或  金银花露（163617或172547）1瓶 

注： 金银花露（163617或172547）在零售前台优惠成0.01下账。

     汤臣倍健蛋白粉150g在片区内门店自行调拨（门店务必支持）。
活动三：新店同庆  

1、全场消费满50元送20元套餐券，满100元送50元，满200送100元，最高送10套（器械、贵细不参与）。

2、套餐券使用规则：
  《10元全场通用券》：使用时间：2018年6月30 —7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

《10元全场通用券》：使用时间：2018年6月30 —7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

  《20元全场通用券》：使用时间：2018年6月30—7月1日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。

《10元全场通用券》：使用时间：2018年7月2—7月15日，特价不参与，不得与其它代金券同时使用，不再享受门店其它优惠活动。
活动四：支线活动

汤臣倍健、康麦斯、百合康、自然之宝：任选2件7.5折、任选3件（含）以上6.6折。

2、化妆品（薇姿、理肤泉、雅漾、京润珍珠、百雀羚）：满300元省40元，最高省120元。

3、器械：满300元省40元，最高省120元。

4、中药：参加主线返券活动。

活动五：单品活动（见“附表2”）
爆款商品：
人气商品超值抢购价：
本季热销：清凉一夏、花茶饮品、家庭常备
【费用预算】

礼品费用：

	物料
	数量
	单价
	总金额

	储值卡
	48
	200
	9600

	太极水
	350件
	0
	0

	抽纸
	580包
	2
	1160

	合计金额
	10760


2、物料费用：

	物料
	规格
	数量
	单价
	总金额

	50元套餐券
	
	2700
	0.35元 
	945 

	DM单
	A3
	15000份
	0.3元 
	4500

	海报
	0.8*0.6
	30 
	8元
	240

	地贴
	 2*2.5
	10 
	70元
	700

	吊旗
	200g
	450
	2元
	900

	层条
	
	600
	2元
	1200

	语音
	
	2段
	
	100


【活动宣传方式】

一、整体形象打造
1、活动海报：张贴在木板，放置在三角架摆放在进门处显眼位置。

2、在收银台或花车打造“爆款及清凉区、抽奖区”，并配上POP。

3、公司统一配送海报、DM单、层条、地贴、吊旗。

4、活动语音。   
二、活动宣传要求：
1、活动期间请对所有顾客进行宣传活动内容。

2、收银台一句话服务，引导顾客参与活动。

3、各店店长需提前1天对门店员工进行活动前期培训，保证每位员工都清楚、明白活动内容，并将培训情况反馈至各片区微信群，营运部活动前1天将随机抽查，如抽查到不合格，将对当事人罚款10元/人，店长负连带责任，罚款5元/人。

4、活动的相关店内装饰必须在活动前一天做完，活动当天将活动现场开展的照片发到营运部微信群（人流较多时），照片共发送4张（店外整体效果图、店内整体氛围图、收银台换购专区、货架上对应活动品种的宣传），如未按时上传照片，将对店长处20元罚款，片长负同等责任，罚款20元。

【活动考核方式】本次活动只奖励、不处罚！！！

                                                           营运部
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