柳翠店增量措施
2016年8月销售：75800.60元，客流：1415笔，客单：53.57元，毛利：24255.36元，保健品,5001.45元，中药：4007.25元，药品：60139.53元，集团品种：6670.70元，天胶：0，补肾益寿：304元，藏药：960.72元
2017年8月销售：77233.70元，客流：1368笔，客单：56.46元，毛利：24415.07元，保健品：7947.80元，中药：4301.46元，药品：55789.39元，集团品种：5356.20元，天胶：0，补肾益寿：475元，藏药：1184.54元。
销售增长：1433.1元，增幅：1.85%。客流：-47，增幅：-3.43%。毛利：159.41，增幅：0.65%。保健：2946.35，增幅：37.07%。中药：294.21，增幅：6.84%。药品：-4350.14，增幅：-7.80%。集团品种：-1314.49，增幅：-24.54%。补肾：171，增幅：36%。藏药：223.82增幅：18.90%。
措施：
1、 利用好每月单店活动及公司活动增加销售和客流，争取每月完成任务。

2、 增加门店的品种数和品种数，目前门店的品种数2600个增加到3000个。
3、 每天学习2个保健品、2个中药、集团品种或金牌品种提高门的联合用药和疗程用药，加强收银台一句话服务增加客单。
4、 认真执行公司下发的扭亏下滑活动提升门店的销售和客流。

5、  服务：每天免费为顾客测量血压、测血糖、饮水等服务提高客流，维护好老会员，利用会员政策发展新会员。
