
西北片区“会员聚集号”活动总结

（9.23-9.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利率
	销售完成档次
	毛利完成档次

	活动期间
	36194.28
	343
	30.15%
	1
	1


【活动优点】

1.顶住对面康福泰火爆场景的压力，每天每人打不低于30个会员电话通知活动内容，重点会员重点关注，阿胶销售10盒，增量明显。
2.活动氛围营造得宜。
3.收银台一句话运用到位，顾客二次消费明显。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单来的太迟，收完货布置完现场根本来不及提前发放，买赠赠品太少了。
	

	2、现场氛围方面
	厂家到店太少
	

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
	满100送100活动后拖毛利，建议可以长期做满100送100，但需要满50才能省20，促进消费，减少毛利损失为佳。可以适当在送券基础上多购买一些日用品如洗洁精这些顾客觉得当时有实惠，后面来购买还能省钱比较有吸引力一点。直接省20顾客就只买20的东西纯粹是为了用券而买东西。
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