
西北片区“会员聚集号”活动总结

（9.23-9.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利率
	销售完成档次
	毛利完成档次

	活动期间
	36493.96
	315
	23.18
	第二档
	第二档


【活动优点】

1.吸引新顾客，发展新会员。让会员享受更多的优惠
2.提升我们的销售业绩和客单量
3.让顾客在太极消费形成一种“习惯”
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	发放完毕
	重点发放附近小区

	2、现场氛围方面
	打气球拱门，气球吊顶pup放置合理，活动语音播放
	多准备赠品摆放在显眼的位置，玻璃窗贴pup吸引顾客，人流高峰期，在门口适当发放传单

	3、人员培训方面
	每人熟记活动类容，并相互抽问
	熟记活动品种，熟悉并联合用药，划分出重点高毛利品种，学会抓住重点

	4、货品方面
	启赋奶粉备货不充足
	下次提前按使用时间及时联系顾客‘按需提前备货

	5、活动类型
	国庆中秋双节同庆，满100元反100元劵
	提前通知会员，话术质量很重要，传单发放应多发放几个小区


                                                                           西北片清江东路店


