             万科 店会员集结号活动总结
【活动时间】2017年9月23日~9月25日（3天）

【参与门店】万科店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	38920.75
	426
	12961.46
	33.3%
	91.36

	去年同期
	23472.21
	306
	7078.45
	30.15%
	76.7

	增长额
	15448.54
	120
	5883.01
	3.15%
	14.66

	增幅
	65.8%
	39.21%
	83.11%
	3.15%
	19.11%


	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	毛利率

	任务日均
	11232.92
	140
	2922.81
	26.02%

	活动期间完成情况
	12973.58
	142
	4320.48
	33.3%

	完成率
	115.4%
	101.4%
	147.8%
	127.9%


	任务品种
	氨糖软骨素加钙片
	蛋白粉
	三七粉  （含赠送)
	发展会员

	活动期间任务
	4
	4
	4
	15

	活动期间完成情况
	4
	1
	4
	19

	任务完成率
	100%
	25%
	100%
	126.6%


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前到位并在活动前一天到周边发放DM单及给老会员打电话通知会员活动
	

	2、现场氛围方面
	Pop，吊旗，气球拱门
	

	3、人员培训方面
	提前培训并要求每个人都背诵活动内容
	

	4、货品方面
	提前备货
	

	5、活动类型
	满送活动
	


                                                                     店长：杨琴
                                                                       2017年9月26日

