	太极大药房   城郊2   片区   三江店 店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	礼品季·双节同庆” 促销活动

	门店ID*
	56

	活动时间 *
	 2017 年9月23日 至 9月25日 共计 3天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	活动一：全场满100元送100元代金券，以此类推，满1000元送1000元（最高送10张、器械、贵细、附表品种不参与）。

活动二：会员全场满100元再参与抽大奖，百分百得奖，最高抽3次

活动三：会员免费领

凭会员卡或DM单到店免费领 楼兰枣1袋 或 太极水1罐 。



	促销费用 *
	400元

	销售情况*

时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
去年同时间段日均
（ 9月23日9月 25日）
12581.6

100.6

125

4279

34%

本次活动时间段
22898.7

118.6

193

8234.8

35%

环比增幅
0.82%

0.07%

0.54%

0.92%

0.02%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销售数量

销售金额

蛋白粉

3

1089

氨糖

6

2328

三七粉

3

617.8



	现场情况 *

	客流量

193

客单价

118.6

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

54%

客单价增幅

0.7%

突出亮点

1蛋白粉买1（450g）送3（150g）健力多氨糖软骨素钙片买1送40片
2.凭会员卡或DM单到店免费领 楼兰枣1袋 或 太极水1罐 。
3.会员全场满100元再参与抽大奖，百分百得奖，最高抽3次
4.全场满100元送100元代金券，以此类推，满1000元送1000元（最高送10张、器械、贵细、附表品种不参与）。

良

问题及意见

希望下次有场地活动时公司能派一个有拱门的厂家过来帮我们做活动，吸引人流。

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家
品种

数量

销售金额

环比增幅

金奥力

24

2215.4

100%

剩余赠品如何处理 *  无剩余赠品



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人： 何倩倩                         填报日期： 2017.9.25
