
西北片区“会员聚集号”活动总结

（9.23-9.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利率
	销售完成档次
	毛利完成档次

	活动期间
	17628.45
	242
	30%
	  第一档
	第一档


【活动优点】

1.满100送100代金劵，进店顾客了解后.知道活动力度大参与较多。
2.前期活动给重点顾客宣传、打电话起到重要效果。
3.门口及公园发放DM单。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	   物资公司配备齐全 活动期间代金劵发放较多。
	    这次活动因前期城管打招呼不能在门口摆放宣传资料，因此无一厂家帮扶。

	2、现场氛围方面
	店堂内陈列饱满、pop宣传醒目。顾客进店一目了然。


	店外路人宣传发放DM单。

	3、人员培训方面
	 门店全员培训，积极主动介绍活动内容，较熟练。
	 主要爆款销售不理想，需加强收银台一句话服务。

	4、货品方面
	  备货还是比较充足。有缺货情况
	补充货源，门店调拨。

	5、活动类型
	  满100送100代金劵。  部分单品活动。

送太极水和楼兰灰枣  双节献礼等。  
	希望公司发短信给所有顾客


                                                                      西北片 浣花滨河   店


