                  民丰店销售增量措施
 会员是门店销量保障的基础，所以会员发展必须坚持：8月会员     销售占比56%，笔数占比43%，9月目标发展会员310人每月，平均每天10人，每位店员发展2人。

   异地社保刷卡开通3个月，8月刷卡金额2万，这部分顾客多是周边相对距离较远的，制定异地顾客刷卡促销活动，保证随时到店能享受到活动优惠，增加会员黏性，力争完成3万。

   17年8月销售数据显示：感冒呼吸系统及胃肠道销售下滑1.45万，且顾客人流量下降。门店计划店员之间交流学习共4次，每位员工分享1次，增加联合用药和疗程的用药的销售意识。同时增加价格竞争品种10-15个（负责人王庆），9月30日前完成培训及价格调整

   增加促销活动频次，及活动质量，每月门店自主促销活动2场，确保增长销售额10%-20%

  中药上量：8月中药销售2.33万，同比16年下降0.66万。完成中药货架调整，保证中药贵细及精品袋装的到货率，预计销售2.97万/月，同比2016年增加10%

