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关于四川太极大药房连锁有限公司

采购端价外收益管理制度的通知

为保证公司正常经营秩序，获取更多经营利益，特制定公司价外收益

管理制度规定。请各相关部门遵照执行！

【具体内容】

一、营业外收益项目及标准

1、新品上柜费

序号 品种毛利段（前台） 上柜费收取标准（元/品规）

1 ≦15% 5000

2 15%－50%（含） 3000

3 >50 1500

4 系列品种 5000元/系列，每10个品规为一个系列（不

足 10个视为一个系列），以此类推



2、协议返利费

序号 名称 支付类型 收取时限

1 年度销售/购进返利

协议

现金、转账、票折 每月、每季、年终

2 季度销售/购进返利

协议

现金、转账、票折 每月、每季、年终

3 月度返利/购进返利

协议

现金、转账、票折 每月、每季、年终

注：若支付类型为在售商品则由采购部入仓铺货售卖，若支付类型为

其他货品，由采购部收取建立台账转交办公室，办公室建立使用登记

台账存档备查

3、流向查询费

各厂家凡在我司进行流向查询的（含远程流向、分月纸质版），一律按

2000 元/年/厂家进行收费。

4、临时赞助费

各类活动厂家临时收取的赞助费用（按活动预算标准进行收取）

5、商品调价费

序号 品种类别 调价费收取标准

1 市场流通品种、广告品种 1000 元/个

2 连锁专供品种、我司独家经营品种 500 元/个



二、价外收益收取管理细则

1、所有营业外收益需建立收取台账，并按标准进行催缴（各类协议需

按协议签订返利进行收取）。

2、新品上柜费在各期经营目录下发时由商品部标注应收金额，采购员

在申报进目录后按应收金额进行催缴。

3、对所有营业外收益授权采购部经理、商品部经理 8 折优惠权（不含

各项协议签订），灵活与上游厂家进行谈判，高于 8折优惠按《营业外收益

收取审签表》由部门经理审核后，报分管领导审批，方可执行。

4、所有催缴费用均需由相关责任人员一式两联填报《太极大药房付款

通知单》报部门经理审签后，传财务部进行费用收取。对需开发票的，由

财务部按相关规定开具，反馈。

5、所有签订协议需建立电子档，以便及时汇总、核算、跟踪催缴。每

月末与财务部指定人员核定，并按付款通知单装订成册，将已收金额汇总

报董事长（实物、折扣形式部分由采购部制汇总表汇报）。

6、对未按协议规定时限催缴、缴纳（年终收取者次年 3 月前必须收取

完毕）的情况，需由相关采购员按《营业外收益收取审签表》注明缘由报

分管领导审签后，进行催缴或给予相关处理。以保证所有营业外收益在规

定时间内收取至公司。

注：商品部在调研市场价格后按照调价流程进行调价，如在调价 7 个

工作日后接到门店价格投诉（以收银小票或价签照片为准）商品部将

价格调整回原价，厂家再次提出调价申请需缴纳 2 倍调价费！



7、月均收取价外收益不低于 50万元，当月低于 50万元将对催收人处

以 5 元/月的罚款，连续三月不达标将处以 50 元罚款，并由部门经理进行

约谈分析问题所在，调整催收策略；全年价外收益在次年 5 月 31 日前将完

成 90%以上价外收取。达不到 90%将对催收人进行调岗。

三、附件：

附件一：太极大药房价外收益折扣审签样表

四川太极大药房连锁有限公司
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