柳翠店增量措施
2016.1.1-2016.12.31总销售：93.32万，客流：1.7万，毛利：30.27万，保健品销售：9.12万，中药销售：4.21万，医疗器械销售：4.72万。
2016.1.1-2016.8.29销售：59.57万，客流：1.13万，毛利：19.59万。保健品销售：5.91万，中药销售：2.68万，医疗器械销售：3.07万。
2017.1.1-2017.8.29销售：67.59万，客流：1.12万，毛利：21.72万。保健品销售：6.65万，中药销售：2.94万，医疗器械销售：3.4万。
总结：今年对比去年销售和毛利都有所增长但均未达到公司要求，客流有所下滑。针对这种情况我们做出以下措施：
1、 利用好每月单店活动及公司活动增加销售和客流，争取每月完成任务。

2、 增加门店的品种数和品种数，目前门店的品种数2600个增加到3000个。
3、 每天学习2个保健品、2个中药或金牌品种提高门的联合用药和疗程用药。

4、 认真执行公司下发的扭亏下滑活动提升门店的销售和客流。

