                年中大促活动总结
【活动时间】2017年7月15日~7月16日（2天）

【参与门店】双林店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	26843.96


	219
	7510.73
	27.97%
	  122.57

	去年同期
	11296.61
	176
	3641.64
	 32.23%
	 64.18

	增长额
	15547.35
	43
	3869.09
	 -4.26%  
	  58.39

	增幅
	137.62%
	24.4%
	101.6%
	 -13.2%
	47.6%


活动期间日均对比( 5月26日~6月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	 活动期间日均
	 13421.98
	  110
	  3755.36
	   27.97%
	 122.57

	   当月日均
	6027.1
	  97
	  1953.85
	   32.41%
	62

	    增长额
	7394.88
	  13
	  1801.51
	  -4.44%
	60.57

	    增长比
	122.69%
	   13.4%
	   92.2%
	  -13.7%
	97.7%


【活动优点】

1、活动前培训到位，公司、门店反复培训，人人过关，活动内容熟记。
2、活动前一天到社区、公园发放DM单，活动当天抽人店外发放吸客入店。

3、给重点顾客打电话，发微信通知活动信息。活动中逢人必讲活动内容，努力推荐。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	准备充分，活动前物资准时到达门店
	保持

	2、现场氛围方面
	因店外市证建设打围没有活动场地，店外宣传不够。
	店外发放DM单宣传，语音宣传。

	3、人员培训方面
	公司提前三天培训，店上再次培训，人人熟记活动内容。
	保持

	4、货品方面
	货品准备较充分，紧缺品种公司及时补货到中心门店
	保持

	5、活动类型
	活动力度较大，顾客较喜欢
	部分品种买赠力度较大，整体毛利率较低，可少一些买二减一品种，把一部分该类品种设为买三减一，增加销量与毛利。


双林店：段文秀                                  2017.7.19
