




关于开展销售教练成长培训计划人员选拔的通知

各门店：
为进一步加强员工销售能力的提高，培养公司内更多专业的人才，作为销售教练开展点对点辅导工作，本着自愿学习，忠诚于公司的原则，现开展销售教练培训资格选拔的工作，名额40人以内。具体通知如下：
一、本次选拔的条件如下：
    1、具有一定的销售基础，特别是保健品销售基础，热爱本职工作。
    2、对公司忠诚，乐于帮助他人；
3、热爱学习，自愿参加培训安排；
4、通过培训学习愿意成为销售教练或内训师；
5、三年内无离职意愿。
2、 选拔方式：
1、可由公司、片区推荐，或自荐。
2、凡有意愿参加的人员，经报名后统一由公司审核，审核通过后将进入销售教练训练营。
3、营养素的参训资格还需经过汤臣倍健公司面试审核。
三、报名及选拔时间：
1、即日起至6月15日止。销售教练训练营名额人数30-40人，以先后顺序报满为止。 
2、由于第一堂课开课时间为6月20日，有意愿的员工请及时报名确定，过期不候。
四、参训规则：
1、由公司全方位、系统性的进行能力提升修炼，确保参训人员经过系统性训练成为销售专业教练。
2、为保证销售教练的知识全面性，公司将从以下几个专业角度进行培训，所以凡进入该训练营的人员，每期学习必须参加，中途不得中断学习，避免训练的知识遗漏。
3、因公司将投入大量资源及精力培养销售教练队伍，为避免人才队伍培养后流失，公司将与其签订培训协议，并约定三年内不得离开公司。
五、销售教练的训练课程项目安排：
	时间
	慢病
	营养素
	中医体质

	6月
	高血压
	/
	/

	7月
	心血管
	脱产培训
	/

	8月
	糖尿病
	自主学习
	中医体质学习

	9月
	/
	在职训练
	中药粉剂运用



    1、慢病专业知识训练：连续3个月每月一次的慢病专业知识训练，此项训练均由赛诺菲公司全国高端培训师授课。课程中将涉及各类指标及检测报告的学习，慢病的初、中、高级阶段临床反应、用药知识及日常生活保健等。如7月高血压、8月心血管、9月糖尿病专题。每次课程时间为1天。
    2、营养素的中高级进阶训练：每期封闭式培训三天两夜，从初级课程、中级课程到高级课程的进阶学习。全面掌握营养素的销售技巧，分人群、季节、专题，仪器检测及基础诊断方法。
3、 中药体质及养生知识训练。从中医角度系统化的认知体质，并与中医养生相结合进行培训学习。
六、培训时间和地点：
1、时间：2017年6月20日9：:0——18:00，8：30报到。
2、地点：建设路太极商务宾馆6楼会议室。
请广大员工根据以上要求确定参训报名意向并汇总到片区主管处，片区主管于6月15日前将报名表报送到人事部邮箱。
未尽事宜，另行通知！
四川太极大药房连锁有限公司
                                      综合管理部
                                           2017.6.7

附表：
	序号
	片区
	门店
	姓名
	人员ID

	01
	城中
	杉板桥
	郑丽
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