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             桐君阁“非遗”品种门店增长率pk方案
一：活动目的：
   增加集团产品整体销售
二：活动主题：桐君阁产品门店销售增长率pk活动
三：活动时间：2017年5月1日——2017年5月31日
四：活动门店：所有直营门店
五：活动内容：
1、活动期间，消费者购买桐君阁指定以下产品参与门店增长率pk活动
2、 活动品种销售政策内容如下表：
	货品ID
	品名
	规格
	买赠
	公司T类奖励（每月随工资发放）
	晒单奖励
	备注

	148288
	安宫牛黄丸
	3g*2丸
	买二得三送原品
	71元/盒
	80元/盒
	晒单分享案例+10元

	122482
	蚕蛾公补片
	24片
	买一得二原品
	金牌品种梯度奖励
	6元/盒
	整单卖品销售3盒以上，8元/盒奖励

	49939
	强力天麻杜仲丸
	36粒*6板
	买五得六原品
	3.4元/盒
	7元/盒
	

	58522
	沉香化气片
	24片
	买三得四原品
	2.3元/盒
	1元/盒
	

	75138
	还少丹
	9g*10袋
	买三得四原品
	3.4元/盒
	15元/盒
	

	135464
	还少丹
	20丸
	
	[bookmark: _GoBack]16元/盒
	160/盒
	晒单分享案例+10元


3、以上活动系统自动折扣。
  4、门店Pk根据分组核算门店增长率进行pk（详见附表）
     举例证明：如旗舰店活动期间销售以上品种40000元，对比去年同期销售增长10000元，增长比例25%。
      浆洗街店活动期间销售30000元，对比去年同期增长10000元，增长比例33%以上门店如果在一组，则浆洗街店获得奖励。
 5、门店需完成去年同期销售以才能参与增长率pk（见附表）
6、 奖励及处罚
   1：奖励 
	
	第一名
	第二名
	第三名
	第四名

	
	个数
	金额
	个数
	金额
	个数
	金额
	
	

	1组
	1
	1000
	0
	
	0
	
	0
	

	2组
	1
	1000
	1
	600
	0
	
	0
	

	3组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	4组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	5组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	6组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	7组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	8组
	1
	1000
	1
	600
	1
	400
	1
	200

	
	
	8000
	
	4200
	
	2400
	
	1200











2、 处罚：
门店活动结束后，以上任意6个单品完成总金额不得低于去年非遗期间月均销售，销售金额低于去年非遗期间月均销售按差额部分7%进行处罚。
   举例：龙泉驿东街店只完成去年销售2000元的1000元，罚款1000*0.07=70元！
七、活动结束后次月15日前公布结果并颁发奖金（奖金由桐君阁提供）。
八、桐君阁片区业务主管及联系方式如下：
主城区 周璇：18981808016
崇州、新津、温江、双流 邢颖：15928630869
大邑县、邛崃 翁洁丽：15198200385
都江堰、郫县、新都  胡静18008002530
龙泉驿 陈海军：18980920899
九、门店培训完后在5月2日下班前请将培训照片传在片区群里面，片区主管进行核实，营运部节后上班进行活动内容抽查，如有代签现象处罚代签人100元/次。

                                                     太极大药房营运部
                                                          2017.4.28
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