太极大药房 西北片区 沙河源店、光华店、清江东路店、枣子巷店、光华村店、土龙路店、顺和店、浣花滨河店、汇融名城店、羊子山店、交大三店、黄苑东街店、新繁店、新怡店、金沙店活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【★★★★★】或【★★★★】
	★★★★

	门店ID* 
	339、343、357、359、365、379、513、570、581、585、726、727、730、741、745

	门店类型* （A/B/C类）
	

	预计活动时间*
	339沙河源店（11.19-11.20）、343光华店（11.18-11.19）、357清江东路店（11.25-11.26）、359枣子巷店（11.16-11.17）、365光华村店（11.18-11.19）、379土龙路店（11.21-11.22）、513顺和店（11.25-11.26）、570浣花滨河店（11.15和11.22）、581汇融名城店（11.25-11.26）、585羊子山店（11.25-11.26）、726交大三店（11.25-11.26）、727黄苑东街店（11.16-11.17）、730新繁店（11.18-11.19）、741新怡店（11.18-11.19）、745金沙店（11.23-11.24）     共计 2 天 

	活动主题*
	会员集结号 好礼等你来

	活动地址
	

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*
	【会员】

	门店客单价*
	

	计划邀请的厂家*
	公司统一邀请(备注：门店可以自行邀请厂家、报公司备案、以免同品类厂家重复）

	二、活动内容 *

	*主线活动（药品全场买省、买赠、折扣、抽奖、返券活动）【★★★★】  任意筛选2个主线活动
新办会员送 10元 代金券，每个新会员限领1次。（每个店必选）
代金券使用要求：一个月内有效，满18元抵用10元。
会员免费领：会员到店免费领  6元 代金券或  太极水 （礼品），每个会员限领1次、每天限量发放 50 份。

要求：1、免费领的代金券不超过6元。

四、买赠活动：【★★★★】：每个阶段毛利率控制10个点以内
自行制定
1、满 38  元赠 太极水1罐 （预计赠品数量1000 ）

满 68  元赠 太极水2罐   （预计赠品数量 1000  ）

门店赠品太极水（如果门店没有请联系仓库谢师帮忙发）
满 158 元赠 抽纸1提   （预计赠品数量130  ）

沙河源店15、光华店40、清江东路店15、枣子巷店10、土龙路店20、交大三店30、

光华村店、顺和店、浣花滨河店、汇融名城店、羊子山店、黄苑东街店、新繁店、新怡店、金沙店（门店原来赠品）
满 298 元赠 卷纸1提  （预计赠品数量56）

沙河源店10、光华店20、清江东路店10、枣子巷店5、新怡店6、金沙店5

光华村店、土龙路店、顺和店、浣花滨河店、汇融名城店、羊子山店、交大三店、黄苑东街店、新繁店（门店原来赠品）
满 498 元赠 大米1袋  （预计赠品数量 13）

沙河源店5、新怡店3、金沙店5

光华店、清江东路店、枣子巷店、光华村店、土龙路店、顺和店、浣花滨河店、汇融名城店、羊子山店、交大三店、黄苑东街店、新繁店（门店原来赠品）
2、是否包括中药饮片（配方）： 是    
五、折扣活动：全场7.8折（特价、单品、饮片除外）。
*支线品类活动【★★★★】：折扣不低于7.8折
一、保健品：1、康麦斯、汤臣倍健：一件 7.8 折，买2得3，买3得5
            2、金奥力，百合康：5折
二、中药包装类药材：7.8折
三、单品： 按11月单品  品种数
四、超低特价：选择：      品种数
五、医疗器械：8.5折    

                                 *店外活动
一、趣味游园活动： 选择：第   选项
二、免费体验、检测活动：选择：第  1 选项
活动类型：
序号

活动内容
准备物资
人员安排

1

检测血糖、血压
血糖仪、血压计
1人

2

检测微量元素、骨密度

检测仪器

5

免费熬胶、品尝阿胶糖

熬胶食材、辅料、电器



	三、费用预算 * 

	项目名称

单价

数量

合计

抽纸

7.8

130

1014

卷纸

17

56

952

大米
29.8
13

387.4

DM单

0.036

各500份

2700

短信

0.065

15000

975

海报

15

210

合计
6238.4元  



	四、备注 *

	五、需要解决的问题：

	六、销售情况预计 *

	沙河源店上月（9.26-10.25）日均销售：3845.1日均笔数：54  毛利率：30.64%  客单价：75.5 

光华店上月（9.26-10.25）日均销售：16666日均笔数：154 毛利率：27.72%  客单价：113

清江东路店上月（9.26-10.25）日均销售：5983日均笔数：89毛利率：24.24%  客单价：62.7

枣子巷店上月（9.26-10.25）日均销售：6994日均笔数：131  毛利率：34.17%  客单价：55.06

光华村店上月（9.26-10.25）日均销售：8597日均笔数：118  毛利率：30.8%  客单价：77.39

土龙路店上月（9.26-10.25）日均销售：4864.4日均笔数：74毛利率：31.56%  客单价：67.75

顺和店上月（9.26-10.25）日均销售：6244.5日均笔数：97  毛利率：32.5%  客单价：66

浣花滨河店上月（9.26-10.25）日均销售：3702日均笔数：69 毛利率：32.08%  客单价：54.6

汇融名城店上月（9.26-10.25）日均销售：7305.9日均笔数：141  毛利率：35.52%  客单价：55.5

羊子山店上月（9.26-10.25）日均销售：8505日均笔数：127 毛利率：33.15%  客单价：71.9

交大三店上月（9.26-10.25）日均销售：8141日均笔数：106 毛利率：32.56%  客单价：75.8

黄苑东街店上月（9.26-10.25）日均销售：3845.1日均笔数：54  毛利率：32.79%  客单价：57.9

新繁店上月（9.26-10.25）日均销售：7553日均笔数：101毛利率：30.82%  客单价：79.9

新怡店上月（9.26-10.25）日均销售：2577日均笔数：47 毛利率：32.4%  客单价：57.7

金沙店上月（9.26-10.25）日均销售：4361日均笔数：59.8 毛利率：28.69%  客单价：59.8

	七、具体考核指标 * : 祥见车轮赛 激励方案，门店11月连续2周做双十一大型活动，建议活动考核减半

	八、未达到任务惩罚 * 祥见车轮赛 激励方案
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