营运部发【2017】137号                           签发人：李坚
太极天胶、补肾益寿胶囊9月—12月太极大药房销售方案

一：活动目的：提高门店店员销售能力，增强片区凝聚力
二：活动时间：2017年9月1日——2017年12月31日
三：活动门店：所有直营门店
[bookmark: _GoBack]四: 活动品种：天胶、补肾益寿胶囊 
五：活动细则：
(一)天胶
1、门店PK
a、活动期间，将所有门店分成8个组（分组详见附件），同一组的门店进行销售PK，每月按任务完成率进行排名（任务完成率相同的门店取同比增长数量最多的门店），根据门店贡献,每组对应的奖励名额及奖金额度不同,具体见下表:
	
	第1名
	第2名
	第3名
	第4名

	第一组
	600
	500
	300
	200

	第二组
	500
	400
	300
	200

	第三组
	500
	300
	200
	

	第四组
	500
	300
	100
	

	第五组
	300
	
	
	

	第六组
	300
	
	
	

	第七组
	200
	
	
	

	第八组
	100
	
	
	


b、活动期间各门店需按月完成公司下达的月销售基数任务（详见附表），如未完成则不能参与本月门店pk活动；其中未完成月销售基数任务则公司对责任门店处以20元/盒的罚款（原黄金单品的处罚停止）
c、即日起天胶微信晒单红包停止发放；
2、片区PK
a、活动期间，将片区分为3组，同组片区进行销售PK，按各片区增长的盒数进行排名，每组排名第一的片区给予500元奖励（按月考核当月兑现），分组情况及每月基础任务见下表：

	片区名称
	9月基数
	10月基数
	11月基数
	12月基数
	合计
	分组
	奖励金额

	城郊1片
	67
	50
	68
	118
	303
	1
	500

	城郊2片
	70
	51
	70
	128
	319
	1
	

	城中片区
	118
	94
	121
	213
	546
	2
	500

	东南片区
	117
	88
	118
	217
	540
	2
	

	旗舰片区
	180
	160
	180
	200
	720
	3
	500

	西北片区
	150
	113
	154
	259
	676
	3
	

	总计
	702
	556
	711
	1135
	3104
	
	


b、活动期间各片区需完成公司下达的月销售基数任务，如未完成规定的基数任务片区主管需交200元PK金给公司。
3、店员PK
活动期间开展天胶之星的评比，满足以下两个条件：个人销售天胶不低于8盒/月，且所在门店须完成公司下达月销售基数任务，则给予当月销售数量排名第一的天胶之星300元奖金，第二名200元奖金，第三名100元奖金。
（二）补肾益寿胶囊
1、片区激励及考核由各片长制定（9月—12月拉通考核），片区对比去年增长10%则奖励片区1000元；
2、片区对比去年的数据（存量门店）出现下滑则对该片区处以500元罚款；
3、请各位片长在9月3日内将片区内的补肾益寿激励及考核方案发至品管科邮箱备案。
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