              “ 礼品季---团圆”活动总结
1、 【活动时间】2016年9月11日~2016年9月17日（7天）
 【参与门店】华油店

活动期间同比去年同期

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	39035.78
	735
	13486.90
	34.55
	53.1


	去年同期
	37748.92
	811
	12643.86
	33.49
	46.5


	增长额
	1286.86
	-76

	+1143.04
	+1.06
	+6.6


	增幅
	0.03
	-0.09
	+0.09
	+0.03
	0.14


活动期间日均对比2016年7月26日~2016年8月25日日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价
	

	活动期间日均
	5576.54
	105
	1926.7
	34.55
	53.1

	

	上月日均
	4660
	98
	1591.68
	34.15
	47.55
	

	增长额
	916.54
	+7
	+335.02
	0.4
	+5.55
	

	增长比
	0.196
	0.071
	0.21
	0.01
	0.11
	


活动期间（9.11-9.17）销售及毛利额完成情况对比（2016年7月26日~2016年8月25日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	38678.32
	11460.08
	29.6

	活动期间完成
	39035.78
	13486.9
	34.55

	完成率
	100.9
	117
	116

	增长比
	0.196
	0.21
	0.11


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	13
	9
	2
	4
	7

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	231.4
	196.73
	66.5
	400.44

	273.5

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	15
	5
	200%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	活动物质到店时间比较晚，宣传物料也到店较晚
	希望下次物质可以早点到店，尽早放发DM单，提前宣传活动！

	2、现场氛围方面
	
	氛围可以再由公司想办法加强一下，学习海王星辰的活动宣传方式！使用活动插条来达到活动的宣传！门店的氛围打造比较单一！

	3、人员培训方面
	人员活动不是很熟悉，不喜欢宣传活动
	提前培训，要求人人宣传活动！

	4、货品方面
	因中秋放假，备活有些不足
	下次提前备好活动所需要品种，做好活动的准备！

	5、活动类型
	打折活动
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