大邑邛崃片区“9月礼品季”活动总结
【活动时间】2016年9月3日--9月17日（15天）

【参与门店】邛崃中心店 
活动期间同比去年时间（与2015年9月3日—9月15日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	199942
	2684
	64468
	32.2%
	75

	去年同期
	199430
	2954
	60823
	30.5%
	67.5

	增长额
	512
	-270
	3645
	1.7
	7.5

	增幅
	0.2%
	-9%
	6%
	6%
	11%


【考核对比数据】（对比时间段:2016.7.26—2016.08.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间

9.3—9.17
	199942
	2684
	64468
	32.2%
	75

	  活动对比时间段日均*15

（7.26—8.25）
	   192371
	2605
	  60991
	31.7%
	73.8

	    增长额
	   7571
	79
	   3477
	0.5
	1.2

	    增长比
	4%
	3%
	 6%
	2%
	2%


【活动优点】

针对教师节做宣传，免费领东西，比较吸引人，保健品折扣效果明显
中秋节活动抽奖模式较好，促进2次消费
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	优  门店筹钱请人发传单
	

	2、现场氛围方面
	优
	

	3、人员培训方面
	优
	

	4、货品方面
	部分品种库存不够
	提前备货

	5、活动类型
	抽奖
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