大邑邛崃片区“9月礼品季”活动总结
【活动时间】2016年9月3日--9月17日（15天）

【参与门店】子龙店 
活动期间同比去年时间（与2015年9月3日—9月15日对比）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	39253.11
	545
	13115.07
	33.4%
	72

	去年同期
	31230.97
	489
	7968
	25.5%
	63.8

	增长额
	8023
	56
	5147
	7.9%
	8.2


	增幅
	25%
	11.5%
	64.5%
	7.9%
	12%


【考核对比数据】（对比时间段:2016.7.26—2016.08.25）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间

9.3—9.17
	39253.11
	545
	 13115.07
	33.4%
	72

	  活动对比时间段日均*15
（7.26—8.25）
	  37766.12 
	543
	 12360 
	32.7%
	69.5

	    增长额
	  1487
	2
	  755
	0.7%
	2.5


	    增长比
	3.9%
	0.3%
	 6%
	0.75
	0.35%


【活动优点】

1、 储值卡的推广增加门店的销量····

2、 保健品1瓶8.8折，第2件5折顾客容易接受····

3、 满30元抽奖非常容易激发顾客的购买欲望，增加销量····

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	到位
	

	2、现场氛围方面
	到位
	

	3、人员培训方面
	到位
	

	4、货品方面
	货品存在少数缺货
	提前准备货品

	5、活动类型
	新颖
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