              “ 礼品季---团圆”活动总结
【活动时间】2016年9月11日~2016年9月17日（7天）
 【参与门店】万科店
活动期间同比去年同期
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	45642.30
	688
	 14985.56
	 33%
	66.34

	去年同期
	  52970.39
	    1009
	 15976.17
	 30%
	52.49

	增长额
	 -7328
	   - 321
	 -990.61
	 +3%
	+13.85

	增幅
	  -16.1%
	   - 46.7%
	 - 6.6%
	 9%
	20.8%


活动期间日均对比2016年7月26日~2016年8月25日日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价
	

	活动期间日均
	6520.3
	98.2
	2140.1
	33%
	66.4
	

	上月日均
	6567.4
	108.8
	2031.8
	31%

	60.3
	

	增长额
	-45.1
	-10.6
	108.3
	2
	6.1
	

	增长比
	-0.6%
	10.8
	5
	6
	9.1
	


活动期间（9.11-9.17）销售及毛利额完成情况对比（2016年7月26日~2016年8月25日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	     51094.64
	   14628.82
	     28.6%

	活动期间完成
	     45642.3
	   14985.56
	     32.8%

	完成率
	     89.3%
	   102.4%
	     32.8%

	增长比
	    -0.7%
	   5.36%
	     1.9%


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	6
	9
	10
	0
	7

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	   106.8
	  196.25
	     473
	     0
	      343.77

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*7天销售数量
	增长比

	
	102
	     117
	-0.12%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前宣传，并发放DM单
	

	2、现场氛围方面
	海报，POP，气球拱门宣传
	

	3、人员培训方面
	活动前提前培训，并要求每位员工都背熟过关
	

	4、货品方面
	因中秋节放假，少来了一次货，导致一部分品种缺货
	下次活动前提前备货

	5、活动类型
	因抽中的奖券一张只能抵扣一个品种，不能累计，很多顾客都有点难以接受
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