        “9月礼品季敬师、团员”活动总结模板

【活动时间】2016年9月3日~9月10日  9月11日—9月17日
【参与门店】新津邓双店
活动期间9.3-9.17同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	  78483.88
	  1108
	 27343.66
	  34.84%
	  70.8

	去年同期
	  61150.98
	  1333
	 19523.63
	  31.9%
	  45.8

	增长额
	  17332.9
	 -225
	  7820.03
	  2.94
	  25

	增幅
	  28.3%
	  -16.8%
	  40.05%
	  9.21%
	  54.5%

	
	
	
	
	
	


活动期间9.3-9.10日均对比8.24-9.1日均
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	  4916.5 
	  71.37
	  1808.4
	　36.78%
	　68.8

	对比
	 4784.92
	  77
	  1806.9
	  33.56%
	　62.1

	增长额
	 132.3
	  －5.63
	　1.5
	　3.22
	　6.7

	增幅
	 2.76%
	　－7.31%
	　0.08%
	 9.59%
	　10.78%


活动期间9.11-9.17日均对比7.26-8.25日均
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	 5593
	  76.7
	  1839.48
	　32.88%

	　72.9

	对比
	 5191
	  83.2
	  1749.6
	　33.7%
	  63.4

	增长额
	 402
	 －6.5
	　89.88


	－0.82%
	　9.5

	增幅
	 7.74%
	－7.8%
	　5.13%
	－2.43%
	　14.98


活动期间9.3-9.10考核品种销售情况
	考核品种
	大保健系列
	
	养生堂
	
	
	化橘红
	
	

	考核目标（日均）
	基础
	力争
	销售
	基础
	力争
	销售
	基础
	力争
	销售

	考核数量
	13
	26
	45
	1
	2
	5
	2
	4
	5


【超低价品种销售情况】

【活动优点】
礼品卡销售，创新营销方式

保健品一件8.8折，第二件5折，优惠力度大

满30元抽奖活动，积字兑换礼品

4.套包组合，更优惠

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	良，店外摆花车陈列，气球做拱门
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，并电话通知老会员，力争完成目标
	对每个进店顾客宣传

	4、货品方面
	良
	

	5、活动类型
	公司活动
	


                                                                        高新片区新津邓双店
                                                                        店长姓名：张琴                                                                                
                                                                 2016年09月18日
