都江堰店20160903-20160910九月礼品季“敬师”活动总结
【活动时间】2016年09月03日~09月10日（8天）

【参与门店】都江堰店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	26722.67
	403
	9007.01
	33.87%
	66.3

	去年同期
	31604.83
	424
	9486.04
	29.57%
	74.53

	增长额
	-4882.16
	-21
	-479.03
	4.3%
	-8.23

	增幅
	-11.82%
	-105.21%
	-10.5%
	8.7%
	-11.2%


活动期间日均对比上月日均销售（8月3日~8月10日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3340.33
	50.375
	1125.87
	33.87%
	66.3

	上月日均（3—10）
	3479.4975
	47.25
	1247.12
	35.92%
	73.64

	    增长额
	-139.1675
	3.125
	-124.375
	-2.05%
	-7.34

	    增长比
	-10.41%
	9.38%
	-11.07%
	-10.6%
	-11.1%


【考核对比数据】2016.8.24-9.1日均、毛利率
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(8天）

9月3日~9月10日
	26722.67
	403
	9007.01
	33.87%
	66.3

	 活动对比考核数据基础目标毛利不低于（34.4%）

	27470.12
	367
	9451.31
	34.4%
	74.85

	考核2016.8.24-9.1日均
	3052.24
	41
	1181.4
	34.4%
	74.85

	    增长额
	288.09
	9.375
	-55.53
	-0.53
	-8.55

	    增长比
	9.137%
	8.1%
	-10.49
	-101.56%
	-11.28


大保健、养生堂、化橘红考核基础挑战完成情况
	考核2016.9.3—2016.9.10


	大保健
	基础完成率（13）
	挑战完成率（26）

	
	14瓶
	107.69%
	53.84%

	
	养生堂
	基础完成率（1）
	挑战完成率（2）

	
	2瓶
	200%
	100%

	
	化橘红
	基础完成率（2）
	挑战完成率（4）

	
	5盒
	250%
	125%


【活动优点】

1、 保健品活动力度大比较吸引顾客。
2、 给重点会员打电话通知活动内容
3、 ····

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、天气原因
	
	

	2、现场氛围方面
	一般
	因飞行检查和城管检查，只能口头宣传不能陈列，已打电话通知重点会员

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
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