               返券特惠活动总结
【活动时间】2016年8月20日~8月23日  

【参与门店】民丰西路店

活动期间同比去年（2个时段合计）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	55507.06
	608
	18546.92
	33.41%
	91.29 

	去年同期
	44719.21
	663
	13144.25
	29.39%
	67.45 

	增长额
	10787.85
	-55
	5402.67
	0.0402077
	23.84 

	增幅
	24%
	-8%
	41%
	14%
	35%


活动期间日均对比（16年6月26~7月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	13876.77
	152
	4636.73
	33.41%
	91.29

	
	
	
	
	
	

	  当月日均
	12854.37
	136
	4240.81
	32.99%
	94.5

	   增长额
	1022.4
	16
	395.92
	0.0042
	-3.21

	   增长比
	7.95%
	11.76%
	9.34%
	1.27%
	-3.40%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年8月20日-8月23日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	55273.79
	17811.39
	32.22%

	活动期间完成
	55507.06
	18546.92
	33.41%

	完成率
	100%
	104%
	104%

	增长比
	0.42%
	4.13%
	3.68%

	
	
	
	


【金牌品种活动情况】

	　
	感冒清热
	补肾类
	全安素+益力佳
	炎可宁
	藏药系列

	活动期间
	23
	26
	1
	50
	7

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	520.28
	1232
	548
	1366.83
	280

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*4天销售数量
	18
	18.6
	0.88
	38
	6.6

	销售数量增减比
	28%
	40%
	14%
	32%
	6%


【超低价品种销售情况】

【活动优点】1：
满省力度较大，并且还有满额赠送礼品，双重享受

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	Dm单提前一天到店，宣传时间稍欠缺。没有发送短信通知重要顾客活动。
	争取能提前2天左右到店。提前2天导出需要发送的短信号码，提前1天发策划科。

	2、现场氛围方面
	良，店外花车做了特惠品种及礼品区陈列，但是正值锦城大道城管检查期间，花车未能推出到店门口做宣传
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	对每个进店顾客宣传

	4、货品方面
	 货品较充足，在活动前准备完备。免费赠送的货品备货较少，不够送。
	提前做好备货计划， 

	5、活动类型
	送券力度大，但是优惠券使用时间太短，顾客反应一时半会马上使用想不起要买什么。
	


                                                                        高新片区民丰西路店

                                                                        店长姓名：蒋雪琴                                                                               

                                                                       2016年08月25日
