              “ 返劵大特惠”活动总结
【活动时间】2016年8月20日-8月23日(4天）

【参与门店】万科店

活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	26570.38
	474
	8237.7
	31%
	56

	去年同期
	36164.84
	610
	9821.61
	27%
	59

	增长额
	-9594.46
	-136
	-1583.91
	4%
	-3

	增幅
	-26.5%
	-22.2%
	-16.1%
	4%
	-5%


活动期间日均对比（2016年6月26日~2016年7月25日 ）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	6642.6
	118
	2059.4
	31%
	56.2

	上月日均
	6665
	107
	2041.7
	30.6%

	62.28

	增长额
	-22.4
	11
	17.7
	0.4%
	-6.08

	增长比
	-0.003%
	10.2%
	0.8%
	0.4%
	-9.7%


活动期间（8.20-8.23）销售及毛利额完成情况对比（2016年6月26~2016年7月25）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	   29993.88
	    8575.44
	    28.6%

	活动期间完成
	   26570.38
	    8237.7 
	    31%

	完成率
	   88.6%
	    96%
	    100%

	增长比（对比6.26-7.25）
	  -0.33%
	    0.8%
	    0.4%


【金牌品种活动情况】

	
	正气液
	感冒清热
	补肾系列
	  中山中智
	藏药系列

	活动期间
	100
	8
	7
	4
	3

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	    1780
	  181 
	      361
	   408.13 
	    118.8

	销售金额
	
	
	
	
	


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	增长比

	
	   119
	    53.9
	   120%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前宣传，并发放DM单
	

	2、现场氛围方面
	海报，POP，气球拱门宣传
	

	3、人员培训方面
	活动前一天才开始培训
	下次活动一定在活动下发后就开始培训，并要求每位员工都要对活动内容熟悉

	4、货品方面
	一部分特价品种缺货
	下次在活动前提前把货备齐

	5、活动类型
	送券效果不是很好，保健品折扣力度大
	


                                                      店长姓名：杨琴
                                                                 2016年 8 月 25 日
