营运部发[2016]155号                    签发：李坚 
关于太极大药房“三伏天”藿香正气液片区销售pk赛的方案

各片长及门店：

藿香正气液销售旺季已经到来，为提高销售。经公司与藿香正气液公司协商，特开展以下促销活动及片区pk赛：

活动时间：2016年7月26 日- 8月31 日

PK赛藿香考核规格：10支装
活动门店：所有直营门店

片区pk赛细则：

1.活动期间，将7个片区分成4个PK组，进行销售PK，以片区为单位，每个片区（含旗舰店）需缴纳800元的PK基金，藿香正气液公司给每个PK组（含旗舰店）投入800元PK基金（总额为3200元），则构成每组2400元的总奖金。PK规则如下：

（1）该项pk金由片长、旗舰店收集之后交予营运部，由片长来分配本片区各门店pk金的缴纳比例，片长也需参与相应比例pk金的缴纳。请在活动开始后一周（即8.1之前）将pk基金以现金或微信转账方式给品管专员何莉莎，代为保管。

（2）每个PK组以2个实力相当的片区组成，旗舰组独立成组。

	组名
	片区名称

	A组
	旗舰店

	B组
	西北
	东南

	C组
	高新
	光华

	D组
	大邑邛崃
	崇都


参赛资格：各片区需完成任务。

	组名
	片区名称
	任务
	PK
	片区名称
	任务

	A组
	西北片
	9340盒
	
	东南片
	7550盒

	B组
	高新片
	6450盒
	
	光华片
	7120盒

	C组
	大邑邛崃片
	3000盒
	
	崇都片
	3100盒

	D组
	旗舰店
	1160盒
	
	


3.Pk赛中出现以下情况

（1）两组都完成任务，所有pk基金均由藿香正气液公司提供，即赢方获：2400元（包含该组的800元pk基金），输方获：100元（鼓励奖），pk基金800元不再给付，由藿香正气液公司提供。

（2）两组中，只有一组完成任务，则赢方获：2400元（含该组的800元pk基金），输方则输掉pk基金800元。

（3）两组中均未完成任务，则这两组各自所缴纳的pk基金800元，将自动纳入完成任务的其余组pk基金总金额。

（4）所有pk组均未完成任务，则所有片区的pk基金交于公司，另做其他奖励用。

（5）所有pk组的奖金，由片长根据各店完成情况的比例进行分配，并保存分配表，以便营运部备查。

门店销售奖励

门店必须完成门店的金牌品种挑战任务（销售任务为：7月金牌品种日均*6天任务+8月金牌品种任务），再按各门店完成率排名奖励。

	名次
	数量
	奖励

	第一名
	1店
	500元

	第二名
	1店
	300元

	第三名
	1店
	200元


五、请各片区及门店组织学习此通知，对pk赛不清楚的门店及片长，可咨询营运部策划科杨雯雯。

营运部
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