                年中庆活动总结模板

【活动时间】2016年7月17日~7月19日  

【参与门店】民丰西路店

活动期间同比去年（2个时段合计）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	41813.96
	430
	13831
	33.08%
	97.24 

	去年同期
	39945.56
	468
	10302.97
	25.79%
	85.35 

	增长额
	1868.4
	-38
	3528.03
	7.28%
	11.88800676

	增幅
	5%
	-8%
	34%
	28%
	14%


活动期间日均对比（16年6月26~7月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	13937.98
	143
	4610
	33.08%
	97.24

	
	
	
	
	
	

	  当月日均
	13276.8
	135
	4384
	33.02%
	98.34 

	   增长额
	661.18
	8
	226
	0.06%
	-1.1

	   增长比
	4.98%
	5.93%
	5.16%
	0.18%
	-1.12%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年6月26-7月14日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	43814.44
	14467.53 
	33.02%

	活动期间完成
	41813.96
	13832.06 
	33.08%

	完成率
	95%
	96%
	100%

	增长比
	-4.57%
	-4.39%
	0.18%

	
	
	
	


【金牌品种活动情况】

	
	感冒清热
	补肾类
	全安素+益力佳
	炎可宁
	藏药系列

	活动期间
	8
	4
	0
	31
	30

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	149.67
	304
	0
	818.71
	1359

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*3天销售数量
	10
	18
	1.5
	25
	22

	销售数量增减比
	-2%
	-14%
	-2%
	6%
	8%


【超低价品种销售情况】

【活动优点】1：
满省力度较大，并且还有满额赠送礼品，双重享受

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM到店时间较晚，未能提前宣传。
	争取能提前2天左右到店。

	2、现场氛围方面
	良，店外花车做了特惠品种及礼品区陈列
	因为没有u盘，此次未使用小蜜蜂宣传，下次活动改进

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	对每个进店顾客宣传

	4、货品方面
	 货品较充足，赠品提前进行了铺货，在活动前准备完备。
	提前做好备货计划，赠品多次进行门店间调拨，依然有些不充足，申请将袋装大枣进行分装赠送。

	5、活动类型
	折扣力度相当于8.8折，但是有些顾客觉得还没得会员日折扣大，赠送的赠品吸引力度不大。
	


                                                                        高新片区民丰西路店

                                                                        店长姓名：蒋雪琴                                                                               

                                                                       2016年07月26日
