                  邛崃洪川小区店成功案例

  一天下午有一位中年男士顾客进店准备买一粒万艾可，在得知了价格之后觉得贵了，二话没说转身就准备离开，这时营业员马上上前留住这位顾客：大哥，你单独买一颗肯定觉得比较贵，但是现在我们公司专门针对万艾可搞了单品活动，优惠力度相当大。大哥停下脚步说道：就是嘛，你来不来就一百多一片，好吓人哦！还是要给我们顾客点优惠啊我们才好照顾你们买嘛！营业员微笑着对顾客说：就是！就是！大哥，现在万艾可店活动是买5粒装送1粒装，买10粒装送2粒，平均算下来蔡80.4元1粒，每粒优惠了47.6元。虽然一次性投资觉得金额有点大，但平均下来非常实惠。男士有点犹豫了，但至少没有要走的意思，营业员见状继续到：大哥，万艾可虽然生活中只被人们用于提高夫妻生活质量，但它本身说有治疗男性勃起功能障碍店作用，坚持服用一段时间你会觉得有所改善的。大哥想了想觉得还是买大盒店实在，于是决定就要10粒装店。在收银台结账时营业员继续跟顾客介绍我们正在进行的年中大促活动，顾客刚好因潮热盗汗正在服用六味地黄丸，给顾客介绍到六味地黄丸买疗程装可以送一盒，于是顾客买了一个疗程的六味地黄丸，临走时营业员把顾客送到店门口，还不忘提醒顾客用药注意事项，忌萝卜，浓茶，咖啡等，并用淡盐水吞服六味地黄丸，吸收更好，最后顾客满意离开。
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