                     三伏贴演讲稿

尊敬的各位领导，各位同事：

大家上午好，我是来自四川太极大药房成都旗舰店中药配方部组长余志彬，非常荣幸在大会上与在坐的各位分享就目前我店开展三伏贴增项服务情况：三伏贴又称三伏天灸，是一种源于清朝的中医疗法，以“冬病夏治”为原理，在一年中最炎热的三伏天，将中药敷贴在特定穴位上治疗秋冬发作的疾病。可防治过敏性鼻炎、咽喉炎、哮喘、咳嗽、慢性支气管炎等秋冬发作的疾病。对妇科，消化系统疾病，亚健康人体调理比较不错，且现在已经纳入我国医保范围。我店在分管领导的指示下，由后勤运营部，采购部及中药柜组成立了临时工作小组，分别与医生沟通，对三伏贴组方确定，活动的策划等方面同时开展工作，通过大家密切的配合，如期在7月1日正式开展预约工作，目前已进行了引贴，头伏的工作，合计60多人次贴伏，其中有40%内部员工体验贴伏，人数而且还在进一步增加，带动了客流，增加其他额外销售，而成本核算一人伏贴成本是大摡是30元到50元，三伏贴市场定价为160元到200元不等，我店定价156元，扣除医生提成，辅料费用等，毛利在每个人30元左右，这项增值服务带动了整个店面和医馆的宣传，发扬了中医中药的养生和保健特色。

目前顾客就中医中药保健养生这块越来越注重，而且在个人中医中药花费和投入也相对较大，中药发展的趋势和空间较大，三伏贴这个增项服务仅仅是个开始，我店会秉承集团公司大力发展中医药的战略思想，不断的开拓中医中药业务，增强员工的中药专业技术能力，打造出自己的特色，加大太极品牌的宣传，从而带动整个店面销售和发展。

以上是我的个人认识，不足之处请各位领导和同事批评和指导，汇报完毕
谢谢大家！

