        亲情6月 快乐 无限活动总结模板

【活动时间】2016年6月1日~6月20日  
【参与门店】新津五津西路店
活动期间同比去年（2个时段合计）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	152896.42
	1995
	48245.78
	31.5%
	76.63

	去年同期
	117731.76
	1929
	34015.29
	28.8%
	61

	增长额
	35164.66
	+66
	14230.49
	4%
	15.63

	增幅
	29%
	3%
	41%
	13%
	25%


活动期间日均对比（16年4月26~5月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	7644.8
	99.7


	2412.2
	31.5%
	76.63

	  当月日均
	7095
	95.5
	2263
	31.9%
	74.2

	   增长额
	549
	4.2
	149.2
	-0.4%
	2.43

	   增长比
	7.7%
	4.3%
	6.5%
	-1.2%
	3.2%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年4月26-5月25日）*20天
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	任务
	148185
	47272
	31.9%

	活动期间完成
	152896
	48162
	31.5%

	完成率
	103%
	101%
	98.7%

	增长比
	3.17%
	1.8%
	-1.2%




【金牌品种活动情况】

	　
	感冒清热
	补肾类
	全安素+益力佳
	炎可宁
	藏药系列

	活动期间
	13
	43
	26
	15
	55

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	260
	1976
	4195.2
	435
	2813.4

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*20天销售数量
	1
	32
	14
	5
	1171

	销售数量增减比
	1200%
	34%
	85%
	200%
	140%


【超低价品种销售情况】

【活动优点】1：全场消费满48元 ，送楼兰灰枣.骏枣，狗头枣任意一袋或阿胶贡枣150g，每人最高赠2袋。2：6月3日-6月5日，6月9日-11日，6月18日-20日（共9天）满50元省5元，100元省10元，再返10元代金卷，200元省20元，最高省50元。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	良，店外摆花车陈列，气球做拱门
	如果有喇叭或小蜜蜂在店外语音宣传，可能效果会更好

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	对每个进店顾客宣传，并电话通知老会员

	4、货品方面
	良
	全安素赠品分配不足，希望下次活动赠品充足

	5、活动类型
	公司活动
	


                                                                        高新片区五津西路店
                                                                        店长姓名：郑红艳                                                                                 
                                                                 2016年06月22日
