              活动总结模板

【活动时间】2016年6月1日~6月20日（考核20天） 

【参与门店】 天久北巷店
活动期间同比去年（6.1-6.20）考核

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	65075.48
	1104
	21693.78
	33.64%
	58.94

	去年同期
	45578.38
	895
	12471.11
	26.35%
	50.92

	增长额
	19497.1
	209
	9222.67
	7.29%
	8.02

	增幅
	44.7%
	23.35%
	73.95%
	27.66%
	15.75%


活动期间日均对比（16年6月1~6月20日）日均销售(考核20天日均)
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3253.77
	55.2
	1084.68
	33.64%
	58.94

	  当月日均
	3701.07
	50.08
	1118.52
	30.4%
	72.83

	   增长额
	-447.3
	4.4
	-33.84
	3.24%
	-13.89

	   增长比
	-12.08%
	8.66%
	-3.02%
	10.6%
	-19.07%


【活动优点】

1. 消费满48元就送大枣一袋比较吸引。

2. 买省完后还送代金券比较划算。。

3. 保健品类部分品种买1瓶8.8折，第2瓶7.8折。

4.活动前期安排店员对一部分忠实顾客打电话告知活动内容，提升客流量

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	店内气氛较好，店外因城管严查
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	

	4、货品方面
	良，赠送的大枣备货不足
	

	5、活动类型
	公司活动
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