           亲情6月活动总结模板

【活动时间】2016年6月1日--2016年6月20日（20天）
【参与门店】 大源北街店
活动期间同比去年（6.1-6.20）考核
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	66162.95
	853
	23841.06
	34.536%
	77.2

	去年同期
	39525.43
	1043
	11347.71
	28.7%
	37.8

	增长额
	26637
	-190
	12494
	5.8
	39.4

	增幅
	67.4%
	-18%
	110.1%%
	14.9%
	104.2%


活动期间日均对比（16年4月26日-16年5月25日）日均销售(考核20天日均)
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	3451.5
	42.65
	1192.1
	34.53
	80.9

	  当月日均
	3116.5
	41.43
	1082.9
	34.7
	75.2

	   增长额
	335
	1.22
	109.1
	0.17
	5.7

	   增长比
	10.7%
	0.29%
	10.1%
	0.048%
	7.57%


【金牌品种活动情况】（考核20天6.1-6.20）
	
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列

	活动期间
	6
	0
	5
	3
	12

	销售数量
	
	
	
	
	

	活动期间
	3995
	0
	246
	420
	731.6

	销售金额
	
	
	
	
	

	对比日均*20天销售数量
	5
	18
	20
	1
	16

	销售数量增减比
	20%
	100%
	41.6%
	200%
	25%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*20天销售数量
	增长比

	
	15
	2
	125%


【活动优点】
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	

	2、现场氛围方面
	店门上有气球装饰，橱窗上有POP宣传，活动产品有POP、爆炸签进行宣传。
	

	3、人员培训方面
	好，每人熟记活动内容，人人宣传，全力推荐，力争完成目标
	

	4、货品方面
	本次活动正好遇到工商银行刷储值卡的人比较多，相对货品较少！
	下次活动前货品准备充分些

	5、活动类型
	公司活动
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