红星店销售分析总结 
   首先红星店的地理位置优势就是旁边的中医院，和斜对面的口腔医院，我们的生意也跟随医院的周期和中医坐堂天数有好坏，今年我们的坐堂医生天数减少，同时减少一个坐堂医生，中药外来医生处方也是周一至周六，偶尔会有星期天外来医生上班的时候，我们的周末就出现了这种忽高忽低的情况，高的时候一般都有外来医生的处方抓中药，或者遇到点单和推荐联合用药成功次数多，周末销售过低主要还是因为人少，对于周末销售地理位置不是很理想，我们附近的住户人家少，后面也背靠的是老小区，住的大多数都是中到老年人，消费层次普遍不高，都想买更便宜的，出来先问价格，多数都嫌贵，当然，一分钱一分货，不同的人有不同的消费方式和情况，我们周末的形势就形成了这样的一个情况，卖药大家当然都想努力卖更多，都在尽自己最大的努力，但是星期天的客流量确实少，客单价也不高，我们能做的就是利用周一至周六的时间弥补和减少周末带来的差距，不让周末拖我们的后腿！

