                  人民中路周末销售分析
一、周末销售数据

	日期（周末）
	人民中路店销售
	笔数
	客单

	4.2
	3214
	60
	53.56666667

	4.3
	2257
	47
	48.0212766

	4.9
	4027
	32
	125.84375

	4.10
	2688
	64
	42

	4.16
	6204
	93
	66.70967742

	4.17
	3205
	79
	40.56962025

	4.23
	4247
	79
	53.75949367

	4.24
	4004
	77
	52

	4.30
	5934
	72
	82.41666667

	5.1
	5050
	77
	65.58441558

	5.7
	4131
	66
	62.59090909

	5.8
	5138
	90
	57.08888889

	5.14
	2256
	47
	48

	5.15
	7395
	76
	97.30263158

	5.21
	3049
	68
	44.83823529

	5.22
	1871
	50
	37.42

	5.28
	4378
	81
	54.04938272

	5.29
	4365
	83
	52.59036145

	
	73413
	
	

	平均日均
	4078.5
	
	


二、4月26-5.25日客流分析

1、4.26-5.25日来客数：2538 日均笔数：85  客单价：58.81

2、4.26-5.25日除周末外日均笔数：91笔

3、周末客单价：60.24  周末平均来客数：69笔

三、上表数据中销售好的分析：

1、4月16日原因分析：当天来客数超过平时正常销售水平，并且进店的顾客购买能力也不错，客单价达到66.70元，当天的保健品642元

2、4月30日原因分析：当天有位顾客买了1509.36元的恩替卡韦。出去这笔单子销售几乎算正常值。

3、5月15日有两位在成都打工的外地人员，由于回老家后当地不能使用成都的社保卡，因此在门店一次性购买了3589元的药品带回老家。除去这笔单子后，当天销售仅有3770元

上表数据中销售差的分析

1、4月3日，当天进店顾客少，低于正常来客笔数

2、4月10日，当天销售笔数较低，并且客单价也不高，关联销售没有做到位。

3、5月22日，当天一直下雨，进店顾客少，且客单价也低。关联销售做得不好。

提升销售策略

 门店员工一致认为周末销售差的主观原因是：来客数太少。由于商圈的特定因素，想要提高来客数，可以增加一些周末优惠活动（应季商品，快销商品），在店外用小蜜蜂循环播放活动内容，吸引过路客。
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