西北片区推荐十大杰出青年之谭凤旭个人事迹材料


    各位领导，同事，大家好！我是来自新怡店的店长谭凤旭，2013年10月16日进入公司，进入公司时我安排在滨江东路店担任店员，在公司领导和店长的帮助下，获益良多，进步很快，自己也参加了很多培训，也从中学到了很多相关的药品知识，认真学习，扎实工作，让我从一个不熟悉药品的新手到成为店里的一个销售能手。在参加公司组织的《我是冠军》活动中获得了15个日冠军，7个周冠军，2个月冠军，也在当年终获得了金牌店的殊荣。

    2015年3月我很荣幸地被调往汇融名城店担任店长一职，得到了公司领导和同事们的认可，在2015年担任店长以来该店销售同比2014年增长了21.2万元，笔数增长了8348笔，毛利额增长了4.9万元。这一可喜数据离不开全店的努力，脚踏实地地工作！
    2016年2月又被调往新怡店担任店长一职，因为该店为2015年新开店，但一直起色不是很明显，公司找我谈话，希望可以过去支持工作，并让该店尽快盈利，我感到无比的荣幸领导，同事对我的信任，但又倍感压力，但最终抱着拼一拼的心态毅然前往，截止目前3月份-4月份销售同比增长4.69万元，增幅45%，笔数增长314笔，增幅20%，毛利额增长1.8万元，增幅58%！
    之说以有这些增长数据，一是离不开公司领导对我的栽培，二是也离不开自己勤奋努力学习，三是离不开店员团结努力。我坚信只要脚踏实地精耕细作地服务好每一位进店的顾客，珍惜每一位顾客对我们太极品牌的信赖，精益求精，用我们的真诚去感染每一位顾客，让他们深深体会到我们的用心，做好各方面顾客的需求补偿，又何尝不会把门店做得越来越好呢？

   在今后的工作中我会不断学习，提高自己的专业知识和实际的工作能力，将和公司一起成长，不断取得更好的成绩！
