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关于藏药公司组织西藏游活动考核方案

各片区及门店：

为顺利完成我司2016年藏药全年销售任务，激励员工努力销售，经公司与藏药公司共同协商，将面向所有门店选拔优秀片长、店长及销售人员去神秘的西藏旅游，具体选拔考核方案如下：

西藏游人数：

共组织3批西藏游，每批店长：10人；每批店员（含促销）：10人，每批片长：1名。

二、考核时间：

1、第一批：2016年1月1日--5月31日

2、第二批：2016年5月1日--7月31日

3、第三批：2016年7月1日--9月25日

三、具体考核条件：

（一）、店长

  1、前提条件：门店藏药月均销售需达到3000元

   A、第一批：需连续两个月完成公司下发的考核任务（即金牌品种挑战任务）。

   B、第二、三批：任意两个月完成公司下发的考核任务（即金牌品种挑战任务）。

  2、选拔条件：

    A、同比销售额增长排名前四名门店的店长

    B、同比增长率排名前三名门店的店长

    C、环比增长率排名前三名门店的店长

  （备注：举例考核时间为2016年2月，则同比时间为：2015年2月，环比时间为2016年1月）

 （二）、店员（含促销）

  1、考核数据：以考核时间段中个人藏药销售额来考核，个人月均销售需达到800元。

  2、选拔条件：

    A、个人藏药销售额排名前四名店员（含促销） 

    B、个人藏药销售同比增长率排名前三名店员（含促销）

    C、个人藏药销售环比增长率排名前三名店员（含促销）

  （三）、片长

  1、前提条件：分批考核  

  2、选拔条件：片区内完成基础任务门店数（即完成挑战任务门店数）所占比例达50%以上的片长参与评选，占比最高者。

  3、若有占比相同的片区，再选毛利额排名第一者。

 四、注意事项：

   1、所有数据均采自电脑系统，为确保其准确性，请个人在销售藏药时，确保输入个人的ID。

   2、具体西藏游的出发时间，以营运部的通知为准！

   3、每批的名单，营运部将会通报给各门店。

   4、在选拔时，若遇以下情况：

   A、若选拔上的店长有个人原因不能前往的门店，可由店长指定店内藏药销售能手前往。

   B、若选拔人员在以上条件有重复符合者，不重复享受本次西藏游活动，选择后面排名的人员补上（备注：以选拔条件中的A项作为首要选择）。

   C、若店上有3人以上人员均被选中，为保证门店上班，可调整批次前往。（如：第一批一个门店有3人均被选上，则这三人可在三批时间中任选）

   亲们，心动没有啊？想去布达拉宫嘛？想去大昭寺嘛？想感受西藏的神秘和藏域文化嘛？请行动起来，一切由你做主！
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