            “ 双重好礼  1购既发”活动总结模板

【活动时间】2016年4月23日 ~4月25日(3天）

【参与门店】 通盈店
活动期间同比去年（2015.4.23-2015.4.25）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	20596.08
	218
	7270.15
	35.21%
	94.47

	去年同期
	10451.65
	219
	2987.86
	28.7%
	47.72

	增长额
	10144.43
	-1
	4282.29
	6.51%
	46.75

	增幅
	97.06%
	-0.0045%
	143.32%
	22.68%
	97.96%


活动期间日均对比（2016年3月26日~2016年4月17日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	6865.36
	72.66
	2423.38
	35.21%
	94.48

	  当月日均
	4964.04
	61.52
	1584.64
	31.92%
	80.68

	   增长额
	1901.32
	11.14
	838.74
	3.29%
	14.10

	   增长比
	38.30%
	18.10%
	52.92%
	10.3%
	17.47%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年4月23~4月25日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	活动期间考核任务（非日常任务）
	19359.78
	6180
	31.92%

	活动期间完成
	20596.08
	7270.15
	35.29%

	完成率
	106.38%
	117.63%
	110.55%

	
	
	
	


【金牌品种活动情况】对比时间（（2016年3月26日~2016年4月17日））

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	雅塑
	五子
	蚕蛾
	芪鹿补血

	活动期间
	4
	0
	8
	0
	16
	4
	0
	1
	7

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	2796
	0
	444
	0
	987.75
	904.64
	0
	66
	630

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	销售金额增减比
	-7588
	-556
	-1201.03
	0
	1460.25
	904.64


	-232
	4


	360

	销售数量增减比
	-12
	7
	8
	0
	-30
	4
	-4
	-198
	4


【活动优点】1折扣力度比较大，顾客较容易接受  

           2活动赠品顾客喜欢。增强顾客的购买欲。       

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	 活动物资数量有点少。到活动后期几乎就没有礼品赠送了


	公司增加活动物资。

	2、现场氛围方面
	现分氛围不够热烈。
	以后多请一些厂家，增强活动现场气氛

	3、人员培训方面
	员工活动内容不是很熟悉
	提前对活动内容培训，相互抽背

	4、货品方面
	货品不足
	提前备足货品

	5、活动类型
	活动 操作繁琐顾客觉得有点麻烦
	直接买省或买赠减少以中间操作时间


                                                                        东南片区通盈街店

                                                                        店长姓名：赵君兰

                                                                        2016年4月27日

