             “双重好礼”促销活动总结模板

【活动时间】2016年4月23日~2016年4月25日（3天）
【参与门店】高新片民丰店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	44905.89
	497
	16525.87
	36.80%
	90.35

	去年同期
	30152
	457
	9799.4
	32.50%
	69.8

	增长额
	14753.89
	40
	6726.47
	0.04301119
	20.55

	增幅
	48.93%
	8.75%
	68.64%
	13.23%
	29.44%


活动期间日均对比2016年3月26日~ 4月17日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	14968.63
	165
	5508.62
	36.80%
	90.35

	   当月日均
	13243.44
	153
	4410
	33.30%
	86.5

	    增长额
	1725.19
	12
	1098.62
	0.035010967
	3.85

	    增长比
	13.03%
	7.84%
	24.91%
	10.51%
	4.45%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	氨糖
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	蚕蛾

	活动期间
	0
	0
	13
	15
	1
	32
	0

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	0
	2566.5
	831.51
	168
	1530.8
	0

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*3天销售数量
	0.2
	2.2
	3
	9
	0
	15
	0

	销售数量增减比
	-0.2
	-2.2
	10
	6
	1
	17
	0


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	增长比

	
	12
	10.2
	17%


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传物资提前到店，赠品邮寄到门店很方便
	

	2、现场氛围方面
	良好，门店没有绿色气球，申请后更改为粉色气球，单色气球外面文具店不容易购买，用厂家送的气球，1天后就破掉。
	公司可以每月配送气球，方便门店做活动时候的气氛营造，或者是片区可以统一的购买后分发给门店。单独购买价格少不了也报不了帐。

	3、人员培训方面
	培训到位。店员清楚活动内容
	

	4、货品方面
	特等奖，一二等奖数量较少，三等奖赠品大枣数量又不够赠送，使得整个抽奖赠送氛围较差。
	如果活动需要赠送门店卖品，希望能提前1至2个送货周期通知到门店，才可以备货。或者抽奖各等级赠品能再增加2/1或者3/1.

	5、活动类型
	抽奖形式大部分顾客还是愿意接受，188满额赠送的淫羊藿破壁和保健品不吸引顾客。
	可以赠送当季产品，例如菊花破壁，决明子破壁一类的，千林品种价格不等，有的顾客选便宜的又觉得划不来，选价格高点的也觉得用不到，最后赠品对大部分顾客就失去吸引力了。


                                                                        高新片民丰店

                                                                     2016年04月26日

