大邑邛崃片区“双重好礼 一触即发”活动总结
【活动时间】2016年4月23日~4月25日（3天）

【参与门店】大邑安仁千禧店  双重好礼活动
活动期间同比去年时间（与2015年4月23日—4月25日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	15533.48
	220
	5283.88
	34%
	70.6

	去年同期
	10550.7
	254
	3567.13
	33.8%
	41.5

	增长额
	4982.78
	-34
	1716.75
	0.2%
	29.1

	增幅
	47.2%
	-13.4%
	48.1%
	0.6%
	70.1%


【考核对比数据】（对比时间段:2016.3.26—4.17）
	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(3天）

4月23日~4月25日
	15533.48
	220
	 5283.88
	34%
	70.6

	  活动对比日均*3

（3.26—4.17）
	   13688.9
	224
	  4753
	34.7%
	61.1

	    增长额
	   1844.58
	-4
	   530.88
	-0.7%
	9.5

	    增长比
	13.5%
	-1.8%
	 11.2%
	-2%
	15.5%


【活动优点】

活动抽奖，比较吸引顾客。
礼品不够丰富。
活动优惠力度较小，不吸引顾客。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前送达到店
	继续加强活动准备工作

	2、现场氛围方面
	现场布置了气球拱门、气球吊顶、海报及POP等，氛围比较浓厚
	继续加强

	3、人员培训方面
	提前全员培训
	继续加强培训

	4、货品方面
	比较充足
	继续加强

	5、活动类型
	比较新
	多丰富点
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