            “ 双重好礼  1购既发”活动总结模板

【活动时间】2016年4月23日 ~4月25日(3天）

【参与门店】华油店
活动期间同比去年（2015.4.23-2015.4.25）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	17416
	358
	6333.1
	36.36%
	48.6

	去年同期
	10303
	245
	3913.1
	37.98
	42.1

	增长额
	7113
	113
	2420
	-1.62
	6.5

	增幅
	69%
	46.1%
	61.8%
	-1.62%
	15.4%


活动期间日均对比（2016年3月26日~2016年4月17日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利额
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	5805.3
	119
	2111
	36.36%
	48.6

	  当月日均
	4907.86
	110
	1673
	34.08%
	44.6

	   增长额
	897.44
	9
	438
	2.28
	4

	   增长比
	18.3%
	8.2%
	26.2%
	2.28%
	8.97%


活动期间销售及毛利额完成情况对比（16年4月23~4月25日）
	项目
	总金额
	毛利额
	毛利率

	活动期间考核任务（非日常任务）
	19140.66
	6522
	34.08%

	活动期间完成
	17416
	6333
	36.36%

	完成率
	91%
	97.1%
	107%

	
	
	
	


【金牌品种活动情况】对比时间（（2016年3月26日~2016年4月17日））

	　
	天胶
	补肾
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	雅塑
	五子
	蚕蛾
	芪鹿补血

	活动期间
	0
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	0
	240
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	销售金额增减比
	0
	-100%
	-75%
	0
	0
	-100%
	-100%
	-100%
	-100%

	销售数量增减比
	0
	-100%
	-75%
	0
	-100%
	-100%
	-100%
	-100%
	-100%


【活动优点】

68抽奖增加每笔客单价
保健品促销增加毛利
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	比较齐全
	

	2、现场氛围方面
	货品丰满，但厂家太少
	提前给厂家打电话增加氛围

	3、人员培训方面
	
	

	4、货品方面
	
	

	5、活动类型
	
	


                                                                        东南片区华油店

                                                                        店长姓名：雷灵犀
                                                                         2016年4月26日                                                        
