成功案例 


有一天中午，有位六十岁左右的阿姨进店买药，我热情的上去接待了她，阿姨说要买钙片。我就问她是买给谁吃，她说自己吃，问我有没有钙尔奇嘛。我说有，先给阿姨拿了一瓶价值158元的金钙尔奇，并且向阿姨说明金钙比普通钙对了4种微量元素，易吸收，普通成功案例 钙不易吸收，还容易便秘，阿姨听了后说，就是，近些年我都在补钙，吃了后上厕所都很困难，也不知道是怎么回事，也只会买一些清热的药品来服用。原来是这样哦，现在终于找到便秘的原因了，感谢你咯，我说不用感谢，这些都是我们每位营业员该具备的。在销售的过程当中应当向每一位顾客解释清楚。阿姨听我说的比较专业，态度也好，也就对我产生了信任。这时我又向阿姨看了我们的太极钙，并且告诉阿姨，钙还要分为有机钙和无机钙，金钙是有机钙，不易吸收，而且对胃肠道有刺激，容易引起便秘，而太极钙是葡萄糖酸钙，是有机钙，易吸收，还是国药准字，特别适合老年人和小孩子，孕妇服用。阿姨听了我的介绍后感觉有道理，就买了一个疗程的。

