营运部发〔2016〕049号                   签发人：李坚                 

关于“逢场门店”开展活动的安排

因郊县的部分门店有逢场的习俗，在逢场日的人流均大于平时，为保证门店能在逢场日抓好客流，及时、有效的接待好每一位顾客，做好专业的服务，有效提升门店逢场日的销售，从2016年4月1日起，将对有逢场日的门店进行“逢场日的活动安排”和“调整逢场日员工上班”的通知。

1、 活动门店及逢场日时间：

	片区
	门店
	逢场日
	备注

	高新片
	新津兴义店
	单号
	30、31号不逢场

	西北片
	新繁店
	双号
	

	崇都片
	怀远店
	单号
	

	崇都片
	三江店
	双号
	

	大邑邛崃片
	大邑安仁店
	单号
	

	大邑邛崃片
	大邑新场店
	7、10、17、20、27、30
	


2、 活动时间：每个逢场日的上午8:00-14:00

3、 活动内容：

 1、满48元省5元，88元省10元，128元省15元，168元省20元，208元省25元，最高省25元现金（特价、单品不参与）。

 2、特价、单品活动以每月限时抢购品种为准。

 3、若以上门店有特殊要求需改变活动策略的，请提前一周上报策划科。

4、 活动宣传：

1、 POP、气球拱门。

2、 特惠区花车2-3个。

3、 小蜜蜂2个，配语音、音乐。

5、 逢场日人员安排：

	片区
	门店
	门店现有人员
	逢场日（8:00-14:00）

必须到店人数

	高新片
	新津兴义店
	2人
	2人

	西北片
	新繁店
	4人
	3人

	崇都片
	怀远店
	3人
	3人

	崇都片
	三江店
	2人
	2人

	大邑邛崃片
	大邑安仁店
	4人
	3人

	大邑邛崃片
	大邑新场店
	3人
	3人


六、活动要求：

 1、抓好门店逢场日高峰时间、店内及店外人流，利用现场氛围宣传及语音、音乐吸引客流，引导顾客进店，产生刺激性销售。

2、从店门口摆放花车到收银台沿路需摆放顾客易冲动、易体验、易辨别的品种，收银台区域以及顾客排队结账区域需陈列季节性热销品种，要附上爆炸签以及产品资料。

3、在店外发放活动DM单，利用小蜜蜂语音播报，不间断播放，花车安排专人负责叫卖。

4、销售人员负责介绍门店活动以及疗程用药等买赠品种促销活动，积极主动推荐用药。

七、考核细则：

1、单场销售日均增长1500元、客流增长100%。

2、是否按要求打造并分享至微信群。

3、活动第2天需及时上报数据至策划科邮箱。（上报数据格式如下表：请用Excel表填写上报）

	片
	门店ID
	店名
	活动时间
	逢场日当天
	非逢场日（上周同一时间）
	对比情况

	
	
	
	
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率

	高新片
	371
	新津兴义店
	3.15
	1955.9
	37
	617.5
	31.57%
	1126.5
	20
	453.71
	40.28%
	829.4
	17
	163.79
	-8.70%

	高新片
	371
	新津兴义店
	3.17
	1147
	16
	571
	49.78%
	297.5
	11
	45.7
	15.36%
	849.5
	5
	525.3
	34.42%

	非逢场日（上周同一时间）如：兴义店，逢场日是3月15日，对比时间应是3月8日；                                               逢场日是3月17日，对比时间应是3月10日。


八、处罚细则：
1、人员未按时到店，处罚100元。
2、活动氛围未达标，处罚50元。

3、未及时上报数据，处罚50元。
                                                            营运部

                                                       2016年3月29日
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