2016年都江堰店增量措施

1. 较2015年笔数增加1460笔，计划日均增长3笔，日均销售笔数达到53笔（我们将把握住进店的每一位顾客，用自己的专业知识，让他们相信我们，愿意在我们太极消费，让来客数大大增加，加强免费测血压的宣传，对进店的每一位顾客宣传，只要他们愿意，都帮他们测血压。）

2. 较2015年销量增长182500元，日均增长500元，客单价达到88元。（用我们的专业知识，告知顾客，各种联合用药的好处，就算感冒联合销售一瓶维生素c片，皮肤病联合销售一瓶复合维生素B，买酒精的联合销售创可贴和棉签，都要达到我们联合销售的目的，达到提升客单价的目的）

3. 都江堰店2016年的目标，将原始库存23万元减少到18万元。（将中药库存处理了，将门店动销较差的药品动起来，再调一些不好销售的品种到好销售的门店，将库存尽快减下来。）
