扭亏为盈，实现自身价值
   转眼春节已过，新的一年到来，2016年无论是对于公司还是个人来说都是充满机遇与挑战的一年。回顾2015年工作上有过一些成绩，销售毛利都出现了增长，但是并未实现门店扭亏为盈，所以2016年是一个为了尊严，为了养活自己的一年。为了实现门店扭亏增盈，我制订了全年工作目标。 

  2016年全年增量目标：销售额同比15年增长30%，实现全年销售136.9万，毛利同比15年增长30%，达到45.2万，重点抓集团品种和中药保健品等销售，争取集团品种销售达9.2万同比期去年增长40%，中药销售达8.35万同比去年增长40%，保健品销售9万元，同比去年增长45%。针对全年目标制订了以下工作计划：

   1.抓新小区会员人群，计划社区活动12场，全年新增会员1000人，会员消费占比达到55%，全年会员消费达到72万元。

  2.计划全年门店促销活动40场，一季度8场，二季度10场，三季度10场，四季度12场，预计活动销售40万元。
  3.申请6月开通省卡，预计能增加销售5万元。

  4.抓员工保健品销售培训，将保健品销售任务分配到人头，设立门店保健品销售竞赛并制定奖惩方案，提升员工销售积极性，争取顺利完成全年保健品销售任务和全年毛利目标。

  5.提升门店整体服务质量，重点关注顾客对门店员工的评价。增加门店整体竞争力。

  6.调整门店品种，计划新增品种500个，提升顾客进店成交率。

  我相信通过以前计划的实施和整个门店员工共同的努力，一定能够圆满完成全年任务，实现门店扭亏为盈利，捍卫自己的尊严。

